
CURRICULUM VITAE 

 

DATOS PERSONALES  

 
 

Nombre y Apellidos: SERGIO ESCALADA GÓMEZ 

Fecha y lugar de nacimiento: 10/07/1986    Madrid                    

Dirección: AV. DE LA INDEPENDENCIA 41 BIS BAJO C 

Localidad: SAN SEBASTIAN DE LOS REYES         C.P.: 28701 

Teléfono: 691557544 

Email: sergioescalada5349@gmail.com 

 

 

FORMACION Y ESTUDIOS  

 
 

1992 - 1998  Educación Primaria en el colegio Padre Manyanet 

1998 - 2005  Educación Secundaria Obligatoria en el colegio Padre Manyanet 

2007  Curso Formativo  de Vendedor de Automóviles. (Escuela de Ventas de Automoción de Madrid) 

2011  Curso Mediadores - Grupo C - Canal Autos (Asociación Nacional de Establecimientos Financieros 

de Crédito) 

2012  Curso Ofimática Microsoft Office (Enseñanza y Formación Gauss)  

2023 Formación con programa de gestión de taller Gemicar 

2023 Formación de programa de búsqueda de piezas de vehículos Partslink24 

2024 Formación de jefe de taller en Norauto 

2025 Formación con programa Docusign 

2025 Formación cm programa Salesforce 

2025 Formacion en gestión de Leads y seguimiento del cliente 

2025 Formación de venta telefónica de VO 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL  

 
 

10/03/06 – 09/06/06 Vendedor en DECATHLON ESPAÑA S.A. 

01/01/07 – 31/05/10 Vendedor de automóviles en negocio propio. 

01/06/10 – 31/05/11 Dirección y gestión de bar y restauración en negocio propio. 

01/06/11 – 26/03/23 Dirección y gestión de concesionario multimarca en negocio propio. 

(12 años asistiendo a la feria del vehículo de ocasión Renovauto de Alcobendas  como vendedor.) 

01/01/20 – 01/07/22 Gestión de eventos musicales y promotor en la empresa Busmar Gestión S.L.  



26/03/23- 11/10/24 En Grupo Motorsport sl como Asesor, recambista, encargado de recepción de chapa y 

pintura y supervisor de asesores en oficina. 

04/11/24 – 29/11/24 Norauto SA, (formación de jefe de taller)- 

07/01/25 – 06/07/25 Hispania Real Motor. (HR Motor) como vendedor y tasador de vehículos de VO, 

presencial y venta telefónica con gestión de leads. 

 

 

 

DATOS COMPLEMENTARIOS  

 
 

Permiso de conducir. B 

Vehículo propio 

 

 

 

DISPONIBILIDAD 

            ______________________________________________________________________ 

 

Inmediata en turno de mañana o tarde, rotativos o jornada partida. 

 

 

 

CUALIDADES 

            _____________________________________________________________________ 

 

Pensamiento y valoración critica en el trabajo a desempeñar. 

Capacidad de aprendizaje rápido. 

Escucha activa con nuevos métodos de trabajo. 

Actitud positiva y ganas de progresar en el trabajo a realizar. 

Capacidad y experiencia de dirigir y supervisar a un equipo de trabajo.   

Alta capacidad de venta telefónica y seguimiento de clientes. 

 

Todo lo expuesto anteriormente podrá ser acreditado, en caso de solicitado. 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

San Sebastián de los Reyes 01 de Agosto de 2025. 

 

Estimado/a Sr/a 

 

Me pongo en contacto con usted para hacerle llegar mi currículum vitae, ya que es posible que ustedes 

necesiten, o puedan necesitar mas adelante, una persona que reúna las características de mi perfil 

profesional. 

 

Tengo una experiencia de mas de 12 años en el sector del automóvil, en empresa propia, llevando a cabo 

tanto la labor comercial, así como la gestión administrativa y el asesoramiento y venta de seguros y 

productos financieros, participando en la feria anual durante los 12 años 

del vehículo de ocasión RENOVAUTO , durante los años 2008 – 2019, ya que en 2020 no se celebro por 

las restricciones del COVID19. 

 

Experiencia gestión y dirección de equipo de asesores en taller de alta gama, supervisando y realizando 

control del recambio y recepción de vehículos para chapa y pintura 

 

Formado para Jefe de taller en empresa consolidada en el sector (Norauto), dirigiendo al equipo de 

mecánicos y gestión de recepción de clientes y venta activa de revisiones y recambios para la revisión de 

los clientes. 

 

Experiencia en venta presencial y telefónica de vehículo de VO con gestión de leads. 

 

Experiencia en tasación de vehículos y gestión y negociación con el cliente para finalizar la compra. 

  

Por las razones citadas, desearía que tomaran en cuenta esta solicitud para cualquier proceso de selección 

que inicie su empresa acorde a mi perfil académico y profesional. 

 

Esperando sus noticias, le agradezco su atención y aprovecho la ocasión para saludarle atentamente. 

 

 

 

 

Sergio Escalada Gómez 

DNI 53498585x 

 

 

 

 



 

 


