
E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

Drycer, S.L

ene. 2021 - Actualidad

Valencia

COMERCIAL DE VENTA DIRECTA

* Ejecución de demostraciones de productos en puntos
de venta. * Resolución efectiva de incidencias de clientes.
* Implementación de estrategias de seguimiento
posventa para garantizar la satisfacción del cliente. *
Gestión y ampliación de cartera de clientes, fomentando
la captación de nuevos. * Provisión de atención al cliente
tanto presencial como remota (telefónica y telemática). *
Promoción activa de productos y servicios de la empresa.
* Manejo de herramientas CRM para optimizar la
gestión de relaciones con clientes. * Negociación de
contratos y acuerdos comerciales con clientes
estratégicos. * Coordinación de eventos promocionales
para incrementar la visibilidad de la marca. *
Participación destacada en ferias comerciales y
exposiciones del sector. * Alcanzar y superar los
objetivos de ventas establecidos mensual y
trimestralmente.

Establecimientos

Valle, S.L

ene. 2019 - dic. 2020

Valencia

COMERCIAL DE VENTA DIRECTA

* Misma activad laboral que en Drycer.

La Sucursal.

feb. 2001 - oct. 2003

Valencia

COCINERO

Bergamonte, S.L SEGUNDO JEFE DE COCINA

Hotel Grau Roig.

Andorra la Vella.

SEGUNDO JEFE DE COCINA

Hotel Ancient Gate

Weells.

Wells, Inglaterra.

SEGUNDO JEFE DE COCINA

The Maritime

Bantry, Irlanda.

SEGUNDO JEFE DE COCINA

La Cubana

Londres, Inglaterra.

SEGUNDO JEFE DE COCINA

E D U C A C I Ó N

CDT Escuela de

Turismo.

Valencia

CERTIFICADO DE EQUIVALENCIA DE
EDUCACIÓN SECUNDARIA

Nanfor Ibérica

Valencia.

GRADO

Diseño de paginas Web.

Instituto de F.P

Conselleria

TÍTULO DE EDUCACIÓN SECUNDARIA

Auxiliar Administrativo.

Giner de los Rios

E.G.B.

P E R M I S O  D E  C O N D U C I R

Categoría del permiso de conducir

Permiso tipo B

S O B R E  M Í

Soy un profesional en el ámbito

comercial, destacado por mi notable

capacidad de persuasión y una sólida

experiencia en ventas. Mi enfoque se

centra en la eficiente prospección y

fidelización de clientes, así como en la

elaboración de propuestas comerciales

exitosas. Estoy en búsqueda de

integrarme a un equipo dinámico y

proactivo, donde pueda contribuir al

crecimiento mutuo y al éxito

continuo.

H A B I L I D A D E S

Empatía

Persuasión

Cierre de ventas

Conocimiento en CRM

Uso de sistemas CRM

Estrategias de venta

I D I O M A S

Castellano

Ingles

A F I C I O N E S

Deporte
Cine y Lectura.

D A T O S  P E R S O N A L E S

Fecha de nacimiento: 

30/05/1977

Nacionalidad: 

Española

Estado Civil:  

Soltero

R | O

R A F A E L  F R A N C I S C O  O S E T E
D U T H I L

C O M E R C I A L  D E  V E N T A  D I R E C T A

Valncia, 46960 34+634929227 rafaosete77@hotmail.com


