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Motivacion

Jose tiene un Grado Medio en Fabricacién Mecanica de Automocion y que su experiencia comercial inicié
desde que salié de estudiar este Grado; desde alli ha sentido mucho interés por este ambito profesional.
Indica que estando en WURT, aprendié mucho sobre las habilidades comerciales y que dentro de sus
funciones se encontraba mantener y ampliar su cartera de clientes, tenia que ir en bisqueda de nuevas
empresas por lo que identificaba y luego se dirigia a hablar con los responsables, como mecanismo de
fidelizacidon y ampliacion de cartera, si el cliente actual le referia a otro, obtenia un descuento o regalos.
Dej6 esta empresa porque decide arriesgarse a formar su propia empresa que también ofrecia el servicio
que Wiirt, suministros industriales; aqui también realizé puerta fria y publicidad boca a boca; la empresa
iba bien hasta que se presentd la crisis econdmica y se vio obligado a cerrar.

Actualmente se encuentra en RECA HISPANIA y sus funciones basicamente estan orientadas a la solucion
de incidencias, mantenimiento de la cartera, hacer visitas concertadas tanto con clientes actuales como
potenciales; indica que se encuentra en blisqueda de cambio de sector que le permita seguir desarrollando
sus habilidades comerciales. Durante la entrevista hemos podido observar que es una persona que le
encanta el trato con las personas, siente que su empatia le ayuda a romper el hielo y asi ganar la confianza
de sus futuros clientes. Por la entrevista mantenida, consideramos que Jose es un buen candidato por
entrevistar.




