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Nombre del candidato: 52170

Bajo Alto

COMPETENCIAS lalsla COMENTARIOS

Comunicacionefectiva |O | 0O | X | O

Orientacion al cliente O|l0O|l0| X

Creatividad y curiosidad e
. Habilidades ololrlo
interpersonales

. OO0 0|X
Negociacion
. I I I I ™
Perseverancia
. . OO0 0K
Trabajo en equipo
I I I I I ™

Motivacion

Noemi tiene un master en Marketing y Direccién de Ventas y nos indica que desde siempre le ha
[lamado la atenciéon el ambiente comercial, los padres tuvieron un negocio y ella ha trabajado alli
también. Cuenta con amplia experiencia en el sector comercial, ha prestado servicios para empresas
como Corte Inglés, Adecco, formacion; en todas ellas ha realizado ventas telefénicas B2B y BTC, esta
familiarizada con gestiones de leads. Se encuentra en blsqueda activa porque quiere cambiar de
sector. Consideramos que tiene un perfil interesante de conocer, no sélo por su trayectoria
profesional, sino también porque transmite el gusto que tiene por las ventas.




