
 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

HABILIDADES 

Power BI 

SPSS 

DATOS PERSONALES 

Nombre 

Graduada en Administración y 

Dirección de Empresas  

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Microsoft Office 

Assistant to Product Manager (Internship)  

 Apoyo al departamento de marketing en sus actividades diarias: lanzamiento de 
nuevos productos, búsqueda de oportunidades, organización de eventos, catas de 
producto internas y externas, creación de campañas online y offline… 

 Análisis del mercado con la plataforma IRI. 

 Responsable de comunicaciones corporativas en prensa. 

 Responsable de las RRSS de la compañía. 

 Atención de reclamaciones y dudas de clientes. 

 

Café Fortaleza, Bilbao (15/01/2018 - 01/09/2019) 

Grado en Administración y Dirección de Empresas (ADE+PDD) 
Universidad de Deusto, Bilbao (2014-2018) 

CONTACTO 

Leire  

Fecha nacimiento 5 marzo 1996 

Getxo, Bizkaia (España) 

 

Dirección 

Teléfono 

Correo 

LEIRE 

ID-59335  

 ESTUDIOS  

LinkedIn 

www.linke

din.com/in

/leiremora

n 

1º Bachiller 
Wakeland High School, Texas, EE.UU. (2013-2012) 

 

Carné de conducir y coche propio. 

Colegio Urdaneta, Bilbao (2014-2009) 

 

Educación obligatoria y Bachiller de CC.SS 

PlusSuite (IRI) Photoshop 

RR.SS. 2.0 

IDIOMAS 

Inglés 

Nivel Alto (C1) 

Euskera 

Estancias en el extranjero 

 Estancia en Reino Unido (verano del 2010) 

 Estancia en Dublín (verano del 2011) 

 Estancia en Texas, Estados Unidos (Curso 

escolar 2012-2013) 

 

SAP Prezi 

FORMACIÓN ADICIONAL  

 Excel Query y Pivot (febrero 2018) 

 Creación de videos “Motion Graphics” (enero 2019) 

 Estrategia y monitorización en social media (abril 2019) 

 Cómo sacar el máximo provecho a Instagram y YouTube (mayo 2019) 

 

B2B and Digital Product Manager  
Café Fortaleza, Bilbao (01/09/2019 - actualmente) 

 Responsable del desarrollo de negocio para el canal digital, concretamente con la 
gestión de Amazon, Aliexpress y la e-commerce de Café Fortaleza. 

 Análisis de ventas, análisis de la competencia y presentación de mejoras para 
aumentar las ventas en el canal digital. 

 Creación de estrategias de generación de visibilidad y rotación de los productos 
estratégicos de Café Fortaleza en el canal online 

 Definición del plan de Marketing y estrategia de notoriedad/captación para Oficinas 
(microvending o servicio de café en oficinas). 

 Creación e implementación de estrategias Inbound para la captación y fidelización 
de centros de trabajo. 

 Lanzamiento de nuevos productos y creación de promociones. 

 Negociación de condiciones y, gestión y control del presupuesto. 

 

Nivel Medio 

VOLUNTARIADO 

 Carrera solidaria de BRIDGESTONE (junio 2016) 

 Asociación ADSIS (diciembre 2011) 

 Bocadillo Solidario en el Colegio Urdaneta (abril 2010)  

 Banco de Alimentos (diciembre 2010) 

 


