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Asesor de hostelería y alimentación

E X P E R I E N C I A

May 2021
Actualmente

A S E S O R  D E  H O S T E L E R Í A

S e r p e s k a | Madrid

Mar 2018
Abr 2021

R E P R E S E NTA NT E  D E  P R O D U CTO S
A L I M E NT I C I O S

L e o n a r d o  Vá z q u e z  | Madrid

Ene 2013
Mar 2018

A G E NT E  C O M E R C I A L  D E  A L I M E NTA C I Ó N

I b e r o l a c t a l | Madrid

Mar 2011
Ene 2013

V E N D E D O R

O c a s i ó n  p l u s | Madrid

Feb 2010
Mar 2011

A U TO V E NTA

P a r i c o | Madrid

E D U C A C I Ó N

F P  T É C N I C O  E N  FA R M A C I A  Y
PA R A FA R M A C I A

I E S  S a n  J u a n  d e  l a  C r u z | Madrid

Boadilla del Monte

18 de marzo de 1991 

Española

O B J E T I V O  P R O F E S I O N A L

Asesor de hostelería y alimentación con amplia

experiencia en el sector. Especializado en brindar

asesoramiento personalizado y soluciones efectivas

para garantizar la excelencia en el servicio y la

calidad.

H A B I L I D A D E S

I D I O M A S

Inglés | nivel intermedio

castellano | nativo

Experiencia en ventas y atención al cliente

en el sector de la hostelería.
·

Manejo de herramientas de gestión de

clientes y promoción de productos.
·

Trabajo en equipo para alcanzar objetivos de

ventas y fidelización de clientes.
·

Colaboración en la organización de eventos

y actividades de promoción de la marca.
·

• Coordiné eventos de promoción con

degustaciones para aumentar ventas y

visibilidad de productos.

·

• Desarrollé estrategias de marketing para

incrementar presencia de marca en puntos

de venta.

·

Experiencia en negociación y cierre de

ventas con clientes potenciales.
·

Demostrada habilidad para trabajar bajo

presión y alcanzar objetivos de ventas.
·

Experiencia en ventas y negociación con

clientes en la industria alimentaria.
·

Manejo de cartera de clientes y

cumplimiento de objetivos de ventas

mensuales.

·

Conocimiento en gestión de inventario y

organización de productos.
·

Ampliación de la cartera de clientes y

seguimiento de los mismos.
·

Conocimiento de financiamiento y seguros

para clientes interesados en adquirir un

coche.

·

Habilidad para negociar precios y cerrar

ventas de forma efectiva.
·

Excelente servicio al cliente, satisfaciendo

necesidades y brindando información

detallada sobre los vehículos.

·

Manejé inventario y coordiné pedidos para

garantizar el abastecimiento oportuno.
·

Brindé excelentes servicios de atención al

cliente, resolviendo dudas y problemas.
·

Reposición y cobro de grandes superficies y

comercios de barrio.
·

Atención al cliente·
Organización·
Trabajo en equipo·
Resolución de problemas·
Ventas·
Comunicación·
Cobro de facturas·
Asesoramiento personalizado·
Abridor de ostras en eventos·

·
·




