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	Licenciado por ESIC-Madrid, con más de quince años de experiencia en el área de ventas, gestión y marketing en diversos sectores, especialmente financiero.   

Formación académica

Licenciatura en Gestión Comercial y Marketing por ESIC-Madrid (1996-2001)
Colaboración en la Universidad en la realización de manuales y libros para ESIC-Editorial.
CEEI Asturias (BIC Asturias) Programa de aceleración de proyectos empresariales innovadores en el sector turístico (Abril 2014 – Julio 2014) – Sostenibilidad Turística.

Experiencia

Delegado Comercial Asturias (Junio 2.017- Agosto 2-018) – Gedesco Services
Apertura de nueva delegación en Gijón, que da servicio a toda la región.
Labores de gestión y control propias del control de una delegación. 
Ofrecimiento de servicios de financiación alternativa al segmento Pyme y Gran Empresa, y soluciones de renting y rent/back.
Prospección y captación de clientes y de colaboradores indirectos (entidades financieras).
Desarrollo de la cartera de clientes mediante vinculación a medio plazo, y de un asesoramiento personalizado a lo largo de todo el ciclo de vida de la operación.
Delegado Punto Naranja Avilés (Junio 2.016- Junio 2017) – Nationale Nederlanden
Selección, gestión y desarrollo de agentes.
Labores de gestión y control propias del control de una delegación.
Prospección de colaboradores empresariales (inmobiliarias, gestorías, asesorías, etc).
Participación en presentaciones y jornadas desarrolladas en la zona de influencia.
Mismas labores descritas en el siguiente apartado como asesor financiero.
Asesor Financiero (Febrero 2.015 – Junio 2.016) – Nationale Nederlanden
Asesoramiento financiero adaptado a las necesidades de los clientes
Prospección, búsqueda y captación de nuevos clientes
Vinculación y estudio de necesidades de clientes de mi cartera
Asesoramiento y venta de servicios financieros a medio y largo plazo
Gestor Personal (Octubre 2011 – Julio 2013) - Barclays Bank 
Captación y fidelización de la cartera de clientes asignada
Desarrollo de planes de acción para la identificación de clientes de alto valor
Comercialización del portfolio de productos disponible en cada momento
Definición y desarrollo de planes para la captación de clientes empresariales
Implantación de políticas de fidelización para el aseguramiento de la vinculación de clientes
Elaboración de informes y reportes sobre la evolución de la cartera (Rentabilidad, crecimiento, rotación, vinculación, etc.)
Gestor Comercial- Interventor (Mayo 2008– Octubre 2011) - Barclays Bank 
Apertura nueva oficina 2008 y puesta en beneficios (break-even) en once meses, siendo el objetivo de dieciocho
Prospección de mercado, captación de clientes, estudio de campañas de marketing directo y propuesta de acciones comerciales. Visitas a Pymes y Grandes Cuentas (Carrefour, Makro, Securitas Direct) y cierre de acuerdos sobre condiciones especiales  a empleados de dichas Empresas
Supervisión y responsabilidad sobre el control operativo de la oficina
Elaboración de informes y reporte continuo a la Regional asociado a los resultados de campañas en vigor, rentabilidad de oficina y clientes, clientes en riesgo, …
Gestor Comercial (Septiembre 2.005-Mayo 2.008) - Caja de Ahorros de Ávila
Captación de clientes
Información y venta de los distintos productos ofertados por la Entidad
Gestión y control de la morosidad de la oficina, reduciendo la misma en un 50% en seis meses, mediante acuerdos amistosos.
Ayuda a Pymes en cuanto a materia de financiación y optimización de puntas de tesorería
Consultor Comercial (Julio 2005-Septiembre 2.005) -  Randstad
Consultor comercial encargado de la venta de servicios de RRHH y su gestión post-venta.
Gestor Comercial (Diciembre 2.004- Junio 2.005) - UCI (Grupo Santander)
Gestor comercial de productos hipotecarios a través del canal de las agencias inmobiliarias.
Delegado de Zona (Octubre 2.003-Diciembre 2.004)  - TRIMEK
Prospección de mercado e identificación de clientes potenciales
Desarrollo de la cartera de clientes, consiguiendo contratos nuevos con clientes como Grupo Peugeot, Nissan e Indra
Presentación de ofertas y negociación de las mismas
UPS, Junio 2.002- Junio 2.003. Dublín, Irlanda. Call Center
Desarrollando distintos puestos en este orden, Operador, Responsable de fallos de servicio y finalmente Team Support de un equipo de veintiocho personas. Las funciones en este último puesto era asistir en todo momento al equipo en materia de formación, realizar escuchas, y resolver todo tipo de problema en la operativa diaria.
Asistente Comercial y de Marketing en:
Telefónica Publicidad e Información, Febrero 2001-Diciembre 2.001
Geasa Consulting Junio 2.000-Octubre 2.000
Diana Promoción Septiembre 1999-Abril 2000

Cualificaciones
[bookmark: _GoBack]
Castellano, nativo.
Inglés Nivel B2– First Certificate Cambridge (2014) - Ingles medio-alto hablado y escrito. Residencia en Irlanda durante 18 meses.
Usuario avanzado de los siguientes programas bajo entorno Windows: Word, Excel y Powerpoint
Diversos cursos en materia fiscal, de seguros, banca, marketing y comercial impartidos por CECA, CASER, Barclays Bank ,Telefónica y Nationale Nederlanden
Colaboración en seminarios dentro del banco para implantar buenas prácticas comerciales y normativas y trasladarlas a otros compañeros
Buen comunicador (Colaboré en emisoras de radio 3 años) y facilidad para empatía con el cliente
Facilidad para el trabajo en equipo, capacidad para crear acuerdos a largo plazo con clientes y versatilidad
Capacidad analítica y financiera
Carné de Conducir: B-1 y vehículo propio
Nacimiento: Madrid, 7 de septiembre de 1.978,  Estado Civil: Casado
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