Barcelona

Idiomas

Catalan: Nativo
Castellano: Nativo
Inglés: B2

Seminarios

Seminarios y cursos de ventas impartidos
por IBM para su red de Agentes en su sede
de Via Augusta y su centro de formacion
continuada de la Avda. Diagonal de
Barcelona.

Seminarios de ventas y marketing
impartidos por compafiias externas
contratadas por Riso Ibérica.

Seminarios de ventas impartidos por
Kyocera (Equipos multifuncién), Konica
Minolta (Equipos de Produccidn), Intec
Printers (Gama de producto) y Hewlett
Packard (Equipos Gran Formato y Equipos
3D) en el periodo laboral realizado en
Reprografia Industrial de Catalunya.

Juan Pedro P

Formacion

e Licenciatura en Derecho cursados en la Universidad de Barcelona (desde
1984 hasta 1988). NO finalizados

Experiencia

Director Comercial
RIC Reprografia Industrial de Catalunya
jul. 2005 - nov.2019

®Gestidn propia de ventas en clientes de la empresa y nuevas cuentas en
relacidn al porfolio principal de la compaifiia:

* Equipos impresidon multifuncionales.

* Equipos impresion 3D.

* Equipos gran formato.

* Software de gestion documental.

* Software de firma digital (biométrica y remota).
* Moduladores de procesos digitales BPM

* ERP SAP B1.

*En cuanto a los comerciales de la compaiiia:

Formacidn a los comerciales propios en cuanto INTEC, acompafiamiento en
visitas, soporte en demostraciones y cierre de ventas especialmente del
producto INTEC.

eDesarrollo de ventas x aplicaciones de impresion digital en textil de
confeccidn, sin necesidad de preparacidn ni acabado, para muestrarios,
banderas y prototipos de prendas/complementos en el tejido final de la
confeccion.

Director Comercial Canal Distribucion
RISO IBERICA
dic. 1993 - jun. 2005

De la red de distribuidores de RISO IBERICA en Espafia, Portugal, Grecia y
Chipre.

Seleccién y nombramiento de distribuidores, formacién de sus comerciales en
la venta del producto RISO y supervisién general de la actividad de ventas del
distribuidor (prospeccion, demostracion y cierre de ventas).

Seleccién de los area managers de Espafia y Portugal, formacién comercial y
supervision de su actividad con los distribuidores.

Acompafiamiento en visitas con los area managers en sus visitas a
distribuidores.
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