
S U M A R I O  P R O F E S I O N A L

Profesional de ventas con más de 2 años de experiencia en Turismo,
especializado en construir relaciones sólidas y superar objetivos comerciales.
Habilidades destacadas en comunicación persuasiva, con un enfoque en el
servicio al cliente y en el trabajo en equipo. Buscando aportar mi experiencia
a Stage Entertainment España para lograr resultados exitosos.

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

PROGRAMA ERASMUS - INFORMACIÓN Y COMUNICACIÓN

Université Catholique de l’Ouest (Angers,  Francia) | 2019 - 2020

ENCARGADO COMERCIAL REGIONAL
Wasting Time Company                                 | May 2021 - Oct 2021

Crear listas de clientes potenciales y asignar tareas de venta al equipo
de empleados.
Coordinar a los empleados para vender productos y servicios turísticos.

.

C O N T A C T O

              +34 648 678 862

              
              davidvcf98@gmail.com

Microsoft Office
Orientación al cliente
Manejo de CRM
Planificación y organización
Comunicación efectiva
Capacidad analítica de tendencias de
mercado
Orientación a objetivos

A P T I T U D E S
P R O F E S I O N A L E S

INGLÉS: Nivel B2
FRANCÉS: Nivel B2
PORTUGUÉS: Nivel básico
ESPAÑOL: Nativo
GALLEGO: Nativo

I D I O M A S

DAVID VARELA

F O R M A C I Ó N

PEC - TURISMO + PUBLICIDAD Y RELACIONES PÚBLICAS

Universidad de Valladolid (Campus de Segovia) | 2016 - 2021

AGENTE DE VIAJES ESPECIALIZADO EN CRUCEROS
Miramar Cruceros                                           | Jun 2022 - Ago 2023

Organizar viajes de crucero personalizados.
Asesorar acerca de destinos y buques
Negociar con clientes, cerrar ventas y realizar reservas
Proporcionar servicio post venta

ACCOUNT MANAGER B2B ESPAÑA
Civitatis                                                           | Ago 2023 - Actualidad

Gestión de cuentas y ventas: Supervisar la relación con agencias de
viaje españolas, maximizando ventas y fidelización de clientes.
Estrategias comerciales: Desarrollar e implementar planes para
aumentar la penetración de mercado y las ventas de experiencias
turísticas.
Formación y soporte: Realizar formaciones y webinars sobre la
plataforma y estrategias de venta, proporcionando soporte
personalizado.
Participación en eventos: Representar a la empresa en workshops,
ferias y convenciones del sector turístico.
Hunting comercial: Identificar nuevos partners estratégicos y negociar
acuerdos de rappel con grupos de gestión.
Análisis y reporting: Analizar el rendimiento de ventas y detectar
oportunidades de mejora.


