Jose Francisco
Gonzalez Garcia

Soy una persona que se esfuerza en todo momento por garantizar la
satisfaccion del cliente. Cuento con amplia experiencia en ventas.
Tengo facilidad para trabajar tanto en equipo como de forma
independiente, segun las necesidades. Busco la oportunidad de
demostrar mi valia en una empresa de futuro.

CONTACTO FORMACION
Maria del carmen 24 2-A IES MARIA INMACULADA, Almeria, AL | 09/2002 - 06/2006
04008 Almeria AL GRADUADO ESCOLAR:

611705592 SECUNDARIA

jose.gonzaleztcm@gmail.co IES MARIA INMACULADA, Almeria, AL | 09/2008 - 06/2010

m TECNICO EN GESTION ADMINISTRATIVA :
ADMINISTRACION Y FINANZAS

APTITUDES HISTORIAL LABORAL

« Nivel experto en Office

+ Excelentes técnicas de iﬁﬁgﬂg'ﬁ |C(‘))’|17%§](?I (as }fd%omunicaciones

negociacion Esta es mi empresa, en la que he estado dedicandole mas de dos afos y
+ Estrategias de desarrollo actualmente sigo atendiendo a mis clientes cartera y ampliando sus
comercial

servicios cuando lo requieren.
« Experiencia con programas

como CRM SUR CONEXION 5.L. - Comercial de telecomunicaciones o
« Mentalidad proactiva Al r%%rg%g’nﬁicro&ﬁa 1[25_ gllﬁ%efgpor distintos medios de comunicacion
- Disefio de presupuestos para ofrecer los productos y servicios de la empresa.

» Dinamismo y adaptabilidad Disefio de estrategias comerciales y de ventas en base a estudios de

» Capacidad analitica . la competencia y el mercado.

« Iniciativa y autogestion
Seguimiento y gestion del ciclo de ventas, desde su creacion hasta el

« Deseo de desarrollo .

profesional cierre del acuerdo.
. Etica profesional . peticiones.
+ Atencion al cliente .

Consecucion de los objetivos de ventas mensuales, trimestrales y
+ Puntualidad y compromiso anuales.

+ Uso de herramientas . B )
et e Busqueda y captacion de nuevos clientes para la empresa.

» Responsabilidad




Gestor de puntos de venta

Union Four Telecomunicaciones
Almeria, AL | 02/2023 - actualmente

Gestion de los puntosde venta asignadosy ampliacdon de la carteraen
lazona de Almeria, mis fundones eran dar formadon, controlar el PLV
expuesto, solventar posibles problemas con el programa de
tramitadon y ayudar a las tiendas a cerrar sus operadonesy problemas
oon susdientes.

INTEGRAL PHONE S.L. - Comercial de telecomunicaciones
Almeria, AL | 11/2012 - 07/2013

la competencia y el mercado.

Atencion a clientes para responder a sus dudas, quejas y peticiones.

Consecucion de los objetivos de ventas mensuales, trimestrales y
anuales.

Mantenimiento del orden y limpieza en el area de trabajo.

« Atencion a los problemas y consultas de los clientes.

TECNOLOGIA Y COMUNICACIONES MOVILES S.L.L. - Comercial de
telecomunicaciones
Almeria, AL | 10/2009 - 06/2012

Consecucion de los objetivos de ventas mensuales, trimestrales y
anuales.

Comunicacién con los clientes por distintos medios de comunicacién
para ofrecer los productos y servicios de la empresa.

Gestiodn de las cuentas existentes y captacion de nuevos clientes.

Seguimiento y gestion del ciclo de ventas, desde su creacion hasta el
cierre del acuerdo.

Ampliacion de la cartera de clientes contactando de manera directa
con clientes potenciales.

Atencion a clientes para responder a sus dudas, quejas y peticiones.

Participacion en eventos y reuniones para buscar nuevas
oportunidades de negocio.

Trabajo en equipo para facilitar el cumplimiento de objetivos.

LOOK UP - Comercial de venta directa

Almeria, AL | 02/2009 - 07/2009

Este trabajo fue mi primera experiencia como comercial a puerta fria,
estuve unos meses y mi funcion era captar clientes en viviendas y
negocios para ONG's.



