PERFIL

Cuento con mas de 20 anos de
experiencia en el drea comercial. A lo
largo de mi trayectoria he gestionado
carteras de clientes, cuidando su
atencion y fidelizaciéon. Tengo
experiencia en ventas, negociacion y
atencion personalizada, siempre
orientada a cumplir objetivos. He
tfrabajado en el sectorretail y de
distribucion contribuyendo al
crecimiento de las ventas y
manteniendo relaciones de confianza
con los clientes.

Me considero una persona
comprometida, con capacidad de
adaptacién.

CONTACTO
\
\
651747711
e

L\

sarabelro2012@gmail.com

Valencia
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Referencias bajo peticion

SARA |. RODRIGUEZ
JIMENEZ

EXPERIENCIA LABORAL
SALES DEVELOPER ENE. 2009 - ENE. 2025

DABA DISTRIBUIDOR EXCLUSIVO DE NESPRESSO), VALENCIA

Desarrollo y gestiéon de cartera de clientes en el canal B2B y B2C.
Prospeccion y captacién de nuevas oportunidades de negocio de
Office y Horeca.

Gestion y seguimiento de clientes KAM (grandes cuentas),
Asegurando relaciones sélidas y a largo plazo.

Implantacion de estrategias comerciales que han contribuido al
crecimiento sostenido de la compania.

Negociacion de acuerdos y cierre de ventas con clientes
estratégicos.

Coordinacion con equipos multidisciplinares para asegurar el
cumplimento de pedidos y la satisfaccion del cliente.

Formacién y acompanamiento de nuevos miembros del equipo
de ventas.

ASESORA COMERCIAL EN TELEFONIA MOVIL ENE. 2001 - DIC. 2008

JEISI COMUNICACIONES. VALENCIA

Asesoramiento personalizado a clientes en productos y servicios de
telefonia movil.

Atencidén al cliente, resolucidon de incidencias y gestion postventa.
Fidelizacion de clientes mediante un trato cercano y seguimiento
de sus necesidades.

Cumplimento y superacién de objetivos mensuales de ventas.
Gestidn de pedidos y control de stock en tienda.

Promocion de nuevos lanzamientos y ofertas comerciales.

HABILIDADES

Orientacién a resultados y cumplimiento de KPIs.
Gestion de grandes cuentas (KAM).

Negocicion y cierre de acuerdos.

Captacion y fidelizacion de nuevos clientes.
Desarroyo de ventas y expansion de mercado.
Organizacién y gestion de pedidos.

Gestion y fidelizacion de clientes.

ANENENENENENEN

CURSOS

Cerfificado direccion y estrategias de la actividad e
comercial.

Certificado gestion economica financiera basica de la
actividad de ventas.

Certificado gestion de fuerza de ventas y equipos comerciales.
Tecnicas de Venta y Negociacion Comercial.

Herramientas de Marketing.

Gestion de cartea de clientes y CRM.

Metodologia de Cartera y Captacion.

Comunicacién Efectiva y relacion con el Cliente.

Inteligencia emocional



