ID-56220 Jaime

Fecha de Nacimiento: 20 de junio de 1968

Direccion: 46900, Torrent, Valencia
Estado Civil: Casado. 1 hija.
RESUMEN

e  Perfil ordenado, analitico, metodoldgico, capacidad de negociacion.

e  Experiencia en Desarrollo de Nuevo Negocio, Venta Cruzada, y acuerdos estratégicos.
especialmente en el canal de distribucion intermediado.

e Orientado a la consecucidn del crecimiento de Negocio Rentable.

e  Experiencia en Gestion de equipos, basados en la motivacion y trabajo en equipo.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

2019 Mayo - Actual Director Territorial Levante Baleares en Ruizre Correduria de Seguros SL
f“ e Captacion, integracién y compra de corredurias de seguros.
RUIZRE e Liderazgo de equipos comerciales para desarrollo de cartera propia..

e Responsable de apoyo comercial de C. Valenciana, Galicia y Catalufia.

2017 Enero - 2020 Cofundador y Secretario
ﬂ!‘_ﬂ_ﬂ_ﬂ!ﬂ . Apertura y desarrollo de la ONG en diferentes paises Latinoamericano.
o Seleccidn, planificacion y desarrollo de proyectos nacionales e internacionales
/‘\\ Medifonsa Asesoramiento en Recursos Humanos y Ventas al Comité de Direccién

2017 Enero — 2019 Mayo Planificacién, desarrollo y seguimiento departamento ventas y RRHH acorde a plan estratégico.
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Director Comercial Zona - (Comunidad Valenciana)

2013 Abril - 2016 Dic Liberty seleccion6 6 directivos a nivel nacional para disenar, liderar y desarrollar (cada
uno en su zona geografica) un concepto pionero de negocio a través del canal de
ventas de mediadores de seguros.

. Diseiiar, planificar y desarrollar planes estratégicos a corto y medio plazo con
cada mediador enfocados a segmentar clientes y hacerlos integrales.
o Formacioén, disefio y seguimiento de Kpis técnicos/comerciales.
. Planificar campanas dirigidas a consecucion de objetivos estratégicos segun
plan comercial.
PlusUltra
Seguros

Responsable Comercial Plus Ultra

2010 Nov - 2013 Marzo
o Dirigi a un grupo seleccionado de 40 mediadores y juntos, disefhamos y

planificamos un plan estratégico a 3 afos con objetivos cuantitativos y
cualitativos para que su correduria creciera. Entre las acciones implantadas



https://www.ruizre.es/
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estaban: Formacién, Campafas comerciales, Venta por referencias,
organizacién interna, mantenimiento de cartera y fidelizacién de clientes
integrales.

Responsable del departamento de Empresas

(Comunidad Valenciana, Albacete y Murcia)

Responsable de captaciéon, motivaciéon y comercializacion de productos de
riesgo, ahorro, pensiones, inversion y salud colectivos a través de mediadores
de seguros, consultorias, asesorias y asesores.

Director Comercial Guia Inmobiliaria (Comunidad Valenciana)

Direccidon, motivacion, incentivacidn y seguimiento de 54 asesores
comerciales en

una red de 10 oficinas en la zona sur de Valencia y Alicante desarrollo y

formacion del equipo.

Director de Sucursal - (Las Palmas de Gran Canaria)

Captacién de nuevos clientes para programa global. Seguros generales.
Empresa y particular Creacién y desarrollo de una red comercial tanto de
asesores propios como de mediadores externos. Incentivacion y seguimiento
de la comercializacion de productos propios ademas de supervisar las tareas
propias del personal administrativo.

Jefe de Estudios Carrera Universitaria de Comercio Internacional y Marketing

(Las Palmas de Gran Canaria)

Planificar curso académico, coordinando el area, personal docentey
administrativo.

Gestionar red de empresas colaboradoras para insercion laboral de alumnos.
Atencion alumnos en sus necesidades cotidianas.

Inspector Comercial

Desarrollo y Supervision red comercial de asesores propios. Captacion e
incentivacion de mediadores externos.

Licenciado en Ciencias Juridicas
Universidad de Las Palmas de Gran Canaria

Master en Direccién en Direccién y Administracion de Empresas

(MBA Business School - Las Palmas de Gran Canarias)
INGLES  Nivel alto oral y escrito.
Microsoft Office, Salesforce, Nivel alto

Valencia, a 26 de Octubre 2020




