
ID-60752 ANTONIO 

 
 

 

 

 

02008 Albacete 

 
 
 

Profesional con formación comercial y dotes de liderazgo. Habilidades de gestión de equipos 

para el logro de los objetivos económicos que me distingan de los demás. 
 

Delegado comercial con 19 años de experiencia supervisando equipos de vendedores. Gracias a 

mi flexibilidad y atención al detalle, puedo adaptar la estrategia de ventas a la situación 

concreta del mercado para maximizar las ganancias. Ofrezco mis servicios para optimizar la 

rentabilidad. 
 

Experiencia de más de 19 años en entornos comerciales, gestionando procesos de venta de 

principio a fin. 
 

Responsabilidad y vocación de servicio para brindar el mejor nivel de atención y efectividad en 

los resultados. 
 

Vendedor con mentalidad comercial y éxito demostrable en impulsar los ingresos mediante el 

trabajo y la conexión con los clientes. 
 

Dotes   comunicativas,   habilidades   interpersonales,  talento  para  captar  clientes  y  hacer 

demostraciones de productos para cerrar ventas de gran volumen. 
 
 
 

 

FORMACIÓN 
 
Adolfo Martínez Chicano, Las Pedroñeras 01/04/1998 

  Graduado escolar-ESO  
  

 

HISTORIAL LABORAL 

 
GUAJA TRADING, Delegado de ventas 

Albacete 01/2020- Actualidad 
- Definición de los sistemas de remuneración y beneficios para cada tipo de venta y 

equipo. 

- Implantación de procedimientos y políticas comerciales. 

- Establecimiento de objetivos del departamento de ventas. 

- Asistencia al cliente en la selección de productos y servicios durante el proceso de 

compra. 
 

 

 

MONTEARENAS S.A.U., Delegado comercial 

Albacete 07/2014-01/2020 
- Negociación con grandes cuentas y clientes de peso. 

- Gestión de presupuestos, control de gastos. 

- Establecimiento y puesta en marcha del plan estratégico comercial. 

 

 

 
 



 

 
DIEBAL S.L., Comercial 

Las Pedroñeras (Cuenca) 05/2004 – 02/2014 
- Captación de nuevos clientes. 

- Negociación de acuerdos y cierre de ventas. 

- Realización de prospección, seguimiento y visitas a posibles clientes. 

- Fidelización de clientes y seguimiento constante por teléfono, correo electrónico o 

  visitas  en persona.  

- Ampliación de cartera de clientes contando de manera directa con clientes potenciales 
 

 
 
 

  


