
          

 

Nicko Ros 
Comercial Internacional | Experto en Ventas B2B | Francés – Español – Portugués 

궭궮 650 38 33 33 | 귗귘귙귚귛귝규 niroco6@gmail.com | 굗굙굘 Murcia – España 

 

Perfil Profesional 
Profesional con más de 20 años de experiencia en ventas, dirección comercial y exportación, 
especialmente en sectores de gran consumo y descanso. Trilingüe (francés, español y 
portugués), con gran capacidad para generar relaciones sólidas con clientes y abrir nuevos 
mercados. Perfil todoterreno, orientado a resultados, autónomo, con experiencia en 
teletrabajo y visitas internacionales. 

Experiencia Profesional 
Director Comercial y Exportación – MULA CONFORT (Comonfort) 
Septiembre 2020 – Actualidad 
- Responsable de la expansión comercial nacional e internacional del fabricante de 
colchones y productos de descanso. 
- Gestión de grandes cuentas y apertura de nuevos distribuidores en España, Francia y 
Portugal. 
- Implantación de estrategia comercial omnicanal (retail, online y distribuidores). 
- Participación en ferias internacionales del sector. 
- Coordinación de equipos de ventas externos y agentes multicartera. 



 
Director Comercial – Mundo de Viviendas 
2014 – 2020 
- Dirección y supervisión de equipo comercial nacional. 
- Captación de proyectos de equipamiento y reformas. 
- Creación de acuerdos con promotoras y constructoras. 

 
Gerente – Mayorista de Aperitivos y Snacks 
Enero 2007 – Julio 2014 
- Gestión integral del negocio mayorista. 
- Supervisión de logística, ventas y compras. 
- Desarrollo de canal de distribución propio. 

 
Jefe de Ventas – Comercial Ródenas S.L. 
Enero 1998 – Diciembre 2006 
- Coordinación de red de comerciales a nivel nacional. 
- Formación de vendedores y seguimiento de objetivos. 
- Incremento sostenido de la facturación anual. 

Idiomas 
- Francés: Bilingüe (nacido en París) 
- Español: Nativo 
- Portugués: Nativo (madre portuguesa) 
- Inglés: Nivel comercial 

Competencias Clave 
- Ventas B2B 
- Negociación y cierre 
- Gestión de cuentas 
- Exportación y distribución 
- CRM y herramientas digitales 
- Prospección de mercado 
- Trabajo remoto y autónomo 
- Orientación a resultados 

 


