
BIBIANA C.
PERFIL PERSONAL 

Comercial de ventas con más 17 años de experiencia en diversos 

mercados tangibles e intangibles. Organizada y orientada para 

lograr el cumplimiento de objetivos. 

Mi trayectoria me ha permitido desarrollar habilidades 

comunicativas y técnicas de venta en el campo de la prospección, 

conversión y fidelización de clientes. 

EXPERIENCIA LABORAL 

PROXIMEDIA MARKETING DIGITAL 
ASESOR MARKETING 

• Prospectación en frio y captación de nuevos clientes.

• Asesorar a clientes con su plan de trabajo de social media de

acuerdo a su necesidad en el mercado

• Solucionar los requerimientos solicitados a los clientes para la

solicitud de la subvención

• Análisis de nuevos mercados y propuestas de campañas

comerciales.

• Seguimiento de la estrategia de la compañía en cuanto a venta

de marketing.

PREVENTIVA DE SEGUROS 
AGENTE DE SEGUROS 

• Gestión cliente aseguradora, ofreciendo asesoramiento y

contrataciones de pólizas.

• Gestión de campañas comerciales en eventos.

• Contacto con clientes potenciales utilizando técnicas de

marketing directo, incluyendo correos y contactos telefónicos.

ENDESA 
ASESOR COMERCIAL 828 PARA PYMES 

• Recaptación de PYMES.

• Análisis y estudio comparativo de facturas.

AMERICA CELL BANK-BIOBANCO CELULAS MADRE Y 

MEDICINA REGENERATIVA 
CONSULTOR 

• Consultora comercial para nueva línea de producto

CRYHOLDCO-LABORATORIO DE CELULAS MADRE 

VISITADOR MEDICO 
• Implementación de estrategias para el desarrollo de nuevas

líneas de producto.

• Creación y desarrollo programa de fidelización y ventas.

ESTUDIOS 

MASTER EN ADMINISTRACIÓN, DIRECCIÓN COMERCIAL Y 

MARKETING ENEB - Actualmente 
España. 

MERCADEO Y VENTAS - INESCO 
Bogotá, Colombia. 

PSICOLOGÍA - UNIVERSIDAD UTEL 
México. 




