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INFORMACIÓN PERSONAL Leonor M. 
 

 

 

 

 

 

Fecha de nacimiento 27/05/1990 |  

 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 
 

Noviembre 2024- Abril 2025 Agente Inmobiliario- Noray Walkers. (Málaga) 
 

Febrero 2020- Octubre 2024 Brand Developer AMER GLOBAL BRANDS S.L. (Málaga, Cádiz, Jaén) 
 

- Gestora de zona, representando las marcas de la compañía para cumplimientos de objetivos 
 

- Análisis datos y ventas sector HORECA y distribución. Elaboración estrategias y planes de 
Mk 

 
- Formaciones equipos. Reportes, seguimientos, acuerdos clientes. Uso programa Sales Force 

Noviembre 2019- Enero 20 Coordinadora campaña Inditex con Alta Marketing S.L. 

Junio 2019 – Sept 2019 Sales expert de Iqos para PHILIP MORRIS SPAIN SL en El Corte Ingles. (Sevilla) 
 

- Comunicación al consumidor y función comercial en la introducción del dispositivo electrónico 

Enero 2019 – Junio 2019 Promotora grupo Estevez S.L (Sevilla, Cádiz, Huelva) 

- Introducción y Desarrollo de nuevas marcas de bebidas espirituosas. 

- Acompañamiento y seguimiento en ruta comercial de hostelería. 

- Supervisión y organización de eventos. Formación de azafat@s. 

 

Abril 2017 – Octubre 2018 Coordinadora/Formadora/ Promotora Grupo Orenes S.L.(Sevilla, Cádiz y Málaga) 

- Formación inicial y continua en materia de gestión de AADD al personal de locales en la zona. 

- Atención al cliente y al público. Resolución de incidencias, elaboración informes internos. 

- Organización de las tareas, puesta en marcha y seguimiento de las promociones comerciales. 

Enero 2015 – Abril 2017 Promotora comercial estancos de JTI, BAT y ALTADIS (Jaén, Murcia) 

- Dar a conocer los nuevos productos de la marca. Control de ventas mediante APP. 

- Incentivar la venta de los consumidores habituales y fidelizarlos. Control de stock. 

Junio 2008 – Abril 2017  Promotora/Azafata de imagen, eventos y congresos. (Andalucía y Murcia) 

- Captación de clientes. Potenciación comercial. Asistencia a eventos/presentaciones. 

- Fomentar el consumo y venta del producto. Desarrollo comando promocional. 

- Ventas en espacios promocionales, reporte de actividad y consumo del producto 

 
EDUCACION Y FORMACION 

 

Septiembre 2010 – Junio 2014 Cursado Grado en Administración y Dirección de Empresas. 

COMPETENCIAS PERSONALES  

 

• Inglés: Nivel B1. • Permiso de conducir B1 


