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Datos Personales: 

Lugar y Fecha de Nacimiento: 
Barcelona, 12/04/1991  
08402 Granollers, Barcelona 

F O R M A C I Ó N  A C A D É M I C A
IES  CEL EST I  B EL L ERA  
Educación Secundaria obligatoria. 

E X P E R I E N C I A

Ge s t o r  C om e r c ia l  s e c to r  L o g í s t i c a  y  T r ans po r t e

GRU P  O PE R AD O R  L O GIS T IC  

2 0 1 9  –  AC T U A L M E N T E  

G e s t i ó n  d e  f l o t a  d e  v e h í c u l o s / c h o f e r s ,  b ú s q u e d a  d e  c l i e n t e s  

n u e v o s  y  f i d e l i z a c i ó n  d e  c a r t e r a  d e  l a  c o m p a ñ í a .   

Re a l i z a c i ó n  d e  p r o p u e s t a s  c o m e r c i a l e s ,  v e n t a s  c r u z a d a s  y  

n e g o c i a c i o n e s .  A c c i o n e s  d e  t e l e m a r k e t i n g .  C o n t r o l  y  ge s t i ó n  d e  

d a t o s  m e d i a n t e  C R M .   

I n t r o d u c c i ó n  d e  a l b a r a n e s  y  c i e r r e s  d e  f a c t u r a c i ó n  m e d i a n t e  S AG E

Autonomo/Empresa sector siderometalúrgico.  
|  SER RA L L ER IES  J M UES.  
2017 – 2018 
Funciones de facturación, control de albaranes, preparación de 
presupuestos y pedidos. Busqueda de clientes. 
Fabricación y montaje de piezas de hierro y acero inox.  

Sales Manager. Departamento comercial en Dir Tarragona 
|  CL UBS  D IR .  
2012- 2017 
Donde las tareas a realizar comprenden: 
Gestión de altas, fidelización a clientes posicionándolos, gestión de impagos 
de manera presencial o bien telefónicamente 
Venta de productos financieros así como gestionar cualquier incidencia o 
reclamación ya sea por parte de un cliente o bien del mismo club.  
Asesoramiento diario del cliente a nivel administrativo  
Gestión del equipo tanto a nivel comercial como administrativo. Formación 
del equipo, motivación de este, filtración de candidatos definitivos, 
seguimiento del equipo y trabajo por objetivos. 

Comercial deportivo 
|  A L HA BL A  G YM.  
 2012- 2011 
Realizando principalmente trabajos de asesoramiento a clientes a cerca de 
los productos de la empresa y sus beneficios. 

Monitor en sala Fitness y técnico de clases dirigidas. 
|  CEN TRO  DE POR T IVO  VER T ICA L .  S TA  PER PET UA  DE  

MOG ODA . 2011 – 2010 
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Autonomo/Empresa sector siderometalúrgico.  
|  CONSTRUCC I ONES  METAL ICAS  J J J .  
2010-2007 
Incluyendo dentro de este periodo de tiempo tareas en el área comercial al 
gestionar pedidos, trabajos de posibles y reales clientes.  

I D I O M A S  
Castellano y Catalán Bilingüe. 
Inglés a nivel oral y escrito Basico 
I N F O R M Á T I C A  
Usuaria a nivel avanzado de Word, Excel, Access, Powerpoint y todas las 
demás herramientas de ofimática. 
Experiencia en programas como Soft y Siebel. 
A P T I T U D E S / C A P A C I D A D E S  
 Comunicativo. 
 Empático. 
 Responsable. 
 Polivalente/ Flexible. 
 Profesional/ Con capacidad de Superación. 
 Con facilidad para desenvolverme en entornos laborales cambiantes. 
 Facilidad para trabajar en equipo así como también en tareas de 

trabajo individualizado.  
 Con facilidad para gestionar situaciones de estrés o gran acumulación 

de trabajo. 


