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Experiencia 

Diciembre 2022 – actualidad (Repsol distribución) 
Gestor de cuentas • Gestión de cotizaciones de gasóleo para sector 
B2B y B2C. Venta de productos a cliente final. Análisis de resultados de 
explotación de las bases, márgenes de beneficios y, costes de 
distribución y personal. Gestión de compras a proveedores según las 
variaciones del petróleo. 

Junio 2020 – diciembre 2022 (Vodafone distribución SME) 
Director comercial • Gestión de los grupos de captación segmentos 
Pyme, GG.CC. y Admón. Públicas. Análisis de kpi´s de venta. Creación y 
seguimiento de planes estratégicos. Planes de negocio, incluyendo 
análisis de explotación por grupos y sedes. 

Noviembre 2015 – junio 2020 (Orange distribución) 
Responsable dto. comercial y gestor GGCC • Gestión del canal de 
captación B2B. Seguimiento de kpi´s y análisis estratégico. Gestión de 
cartera de grandes cuentas como venta directa de distribución. 

Octubre 2007 – noviembre 2015 (Vodafone distribución SME) 
Gestor de cuentas y posterior jefe de equipo • Desarrollo de la cartera 
de clientes asignada, siendo TOP 1 en ventas de Levante. Asciendo 
(2010) a gestionar el departamento comercial de captación pymes, 
haciendo el seguimiento de kpi´s y análisis estratégico, así como 
definición de objetivos e incentivos del grupo. 

 

Formación 

Máster A.D.E. en ENEB 
Titulación online conseguida en 2023 a través de la escuela de 

negocios europea de Barcelona. 

Máster Dirección comercial y Marketing en ENEB 
Titulación online en Dirección comercial y Marketing. Actualmente en 

curso, a falta de TFM. 

Título de coaching empresarial 
Titulación conseguida en 2019 

English First Certificated (B2 Level) 
Título expedido en el año 2019 por la Escuela oficial de Idiomas. 

Módulo Superior en Prevención de riesgos laborales 
Cursado en centro La Florida de Valencia en el año 2004. 

 

Descripción personal 

Mi afán por crecer me hizo gestor de equipos en 2010 y desde 
entonces trabajo con personas y grandes cuentas de empresas. En lo 
personal, soy decidido, analítico y “cabezón”. Soy deportista 
competitivo, y esa “cultura de esfuerzo” la traslado al trabajo diario. 
Soy de los que aceptan retos y luego pregunta. 
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Competencias 

• Analista de explotación 

• Habilidades 

comunicativas 

• Toma de decisiones 

• Trabajo en equipo 

• Compromiso 

• Autoexigencia 

• Visión comercial 

• Gestión de personas 

Interés empresarial 

• Carné B de conducir 

• Nivel alto Office y M365 

• Conocimiento Power BI 

• Manejo de CRM 

• Salesforce 

• Conocimiento de 

Supply chain 

 


