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    Rene Salazar 

Objetivo Profesional Universitario con más de 5 años de experiencia laboral en el Área de Ventas 
y Gestion de Cuentas, especializado en el sector confort y descanso, busco 
desempeñarme como Delegado Comercial en la Comunidad de Madrid. Con un 
profundo conocimiento del mercado local y habilidades comprobadas en la creación de 
relaciones solidas con los clientes y distribuidores, mi objetivo es impulsar el 
crecimiento de las ventas y fortalecer la presencia de la marca a representar en la región, 
ofreciendo soluciones personalizadas que maximicen la satisfacción del cliente y 
contribuyan al éxito comercial de la empresa.   

 

Experiencia 
 

Tiendas Beds (Grupo Pikolin) 

2023 (Actualmente)                                                                                      España Madrid                     

 Encargado de tienda, con capacidad de gestionar de manera autónoma una tienda, entre 
algunas de mis tantas funciones derivadas de mi experiencia de más de 5 años en el sector 
confort y descanso destacan, control de stocks e inventarios, siempre superar los KPIS 
marcados por la compañía, gestiones administrativas, gestión de financiaciones, 
seguimiento y gestión de logística. 

Mimma Gallery (Sofager) 

2020-2023                                                                                                  España Madrid 

Asesor comercial, especialista en Sofás y Descanso, algunas de mis actividades destacan: 
asesoría a los clientes para así lograr una venta efectiva, gestión de inventario, cierre de 
ventas, financiaciones, consecución de los objetivos, cierre de caja, creación y 
seguimiento de incidencias, postventa, realizar,  pedidos a las fábricas, montaje de sofás.  

 

2018-2020                                               Camapolis                               España, Madrid 
 
Dependiente de Ventas, atención al cliente, Gestión de Inventario, Tareas 
Administrativas, Responsable de Tienda, Encargado de las ventas a través del 
Marketplace Amazon, incluyendo pedidos, envíos, tramitación de incidencias y servicios 
postventas. 

2018  (3 meses)                                Grupo Universa                             España, Madrid 

Comercial de Ventas de artículos del Hogar, representando la Empresa en toda la 
Comunidad de Madrid mediante ventas concertadas por el call center de la empresa. 
 

 



 

Educación 2010-2011     ILAC                                                               Canadá, Vancouver 
FCE Test (Curso Avanzado de Ingles con método Cambridge) 

         1994-1999    Universidad Santa Maria                            Venezuela, Caracas. 
                                  Abogado 

Cursos 
Curso Técnicas de Ventas, Metodo DISC con la Coaching Sara Bartol (2020) 
Curso de Excel Intermedio. 
Certification Business Sales Canada 2010  
Taller de Negociación Orientada al Cliente 2020 
Curso de Fabricacion de Colchones HILDINGS 2022 

Curso de Fabricacion de Colchones Pikolin Zaragoza 2024 

Tecnicas de Ventas  Metodos de Ventas Metodo Disc Pikolin Zaragoza 2024 

 

 

Habilidades 
 
Dominio de Herramientas Gerenciales,  CRM, SAP 
Manejo avanzado de Microsoft Office  (Word, Excel, Outlook) 
Ambiente Windows y Mac, Amazon Seller Central 

 

Idioma Ingles  Intermedio Alto (Lectura y comprensión).  

Otros 
 
Coche Propio, Carnet de Conducir B 

 

 


