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• P r o m o t o r  •

S O B R E  M I

Más de 6 años de experiencia en el sector comercial
y captación de clientes. Conocimiento avanzado de
técnicas de venta, marketing  y comercialización de
productos. Personalidad ambiciosa, dinámica y
responsable con gran capacidad de trabajo en
equipo y habilidad para detectar oportunidades de
crecimiento. 

E D U C A C I Ó N

2013 - actualmente • Grado en Ciencia
Política y Adm. Pública. Universidad de
Salamanca
2010 - 2013 • Bachiller en Ciencias
Sociales. IES Lucia de Medrano
(Salamanca)
2008 • Título certificado oficial de
Microsoft office
2008 • Título oficial de aprendizaje y
perfeccionamiento de mecanografía E X P E R I E N C I A

Coca-Cola European Partners 
Promotor/Desarrollador de Mercado 

Negociación de precios y surtido, introducción de nuevas referencias, equipos de frío,
coordinación de eventos, atención de incidencias, gestión de deuda, coordinación de
preventas, control y seguimiento de las rutas asignadas, posicionamiento de la marca,
visibilidad, acuerdos comerciales con rápel, grabado de plantillas de dtos, análisis y
seguimiento del mercado y cliente, etc.

2018

2015 Distribuciones Sánchez Torrico S.L.
Auxiliar administrativo: facturación, liquidación, compra de mercancía, gestíón
de proveedores, etc. 
Comercial: implantación de promociones y nuevas referencias, posicionamiento
de la marca, fidelización de clientes, negociación de precios y surtido, acuerdos
comerciales con las marcas Coca-Cola, Estrella Galicia y Café Candelas.  

Ingles B1

Carnet de conducir AM, A1, A2, A y B

Beca de estudios ingleses en Malta 

Conocimiento avanzado de programas de venta como "TelynetSales", "MGS

MOBILE SUITE", "iGes" y Microsoft Dynamics NAV (ERP) 

Manejo perfecto del portal de distribuidores "SAP" y "SAP LOGON" y "Edari"

Certificado de profesionalidad en "Actividades Auxiliares de Comercio"

Carnét de operador de carretilla elevadora

O T R O S  D A T O S

2020 The Haciendas Company 
Gestor Distribución/Alimentación Regional España

Gestión de la red de distribuidores de la compañía a nivel nacional, control y
seguimiento de pedidos, control de ventas y objetivos, negociación de precios,
acuerdos comerciales y rappels, elaboración de escandallos y plantillas (IFA y
EUROMADI), etc.




