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FORMACION

Doble Grado en Administraciéon y Direccion de eee

Empresas con Publicidad y Relaciones Publicas Universidad

o Rey Juan Carlos
Universidad Rey Juan Carlos

Méster en Tecnologias y Sistemas aplicados a la empresa P Universidad
Eré\cc’:\iﬂs%olge\ﬁtoria

Universidad Francisco de Vitoria -

Programa en Servicios Financieros Complejos

CASF - MiF1D 11 bl

EXPERIENCIA LABORAL

- Gestion comercial B2B de productos financieros

Banco Santander para empresas
& Santander Key A tM 2018 ., . .
ey Account Manager ( - - Captacion comercial de empresas con facturaciones
Actualidad) superior a los 15MM
- Asesoramiento financiero y gestién del riesgo de
productos y operaciones complejas
- Analisis de KPI's orientados a objetivos comerciales
Dekra Automotive Solution - Elaboracion de Campanfas de Marketing
DEKRA : i6 i
> Marketing and Sales Manager Elab.or'amon de Newslettgr Comermgles
(2018) - Analisis de KPI's, reporting International Manager

- Andlisis de precios y estrategias comerciales

== GesNext, IBM - Elaboracién de campafias de marketing

7= Marketing Assistant & Data Analyst . Andlisis de KPI's , Creacion y elaboracién Pipeline
- Reporting directo al CEO

(2017-2018)

CONOCIMIENTOS

-Inglés Nivel Negociacién
‘MOS (Microsoft Office Specialist)
-SalesForce

UNIVERSITY OF
- CAM BRI DG E Specialist



