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GESTOR COMERCIAL
GESTOR DE PUNTO DE VENTA

7= FORMACION

o LA SALLE IKASTETXEA (2002)

& AEG (2004

CICLO FORMATIVO
GRADO SUPERIOR
COMERCIO Y MARKETING

& AEG (2006)

CICLO FORMATIVO
GRADO SUPERIOR
COMERCIO INTERNACIONAL

¢ EUROPEAN QUALITY (2016)
LIDERAZGO, MOTIVACION, TRABAJO
EN EQUIPO

¢ EUROPEAN QUALITY 2017

DIRECCION COMERCIAL, MOTIVACION
Y LIDERAZGO

DATOS DE INTERES

+ MICROSOFT OFFICE

o BACKOFFICE

¢ SISTEMAS OPERATIVOS DE VENTA
o OUTLOOK

¢ CURSO DE VENTAS

¢ CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT (CRM)
¢ GESTION Y DESARROLLO DE PROYECTOS

CONTACTO

(9 ¢ Permiso conduccion B-1

Q Donostia - San Sebastian

&

]
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EXPERIENCIA LABORAL

UNILEVER (2017- actualidad)
Responsable de la gestién comercial de Guipuzcoay
Navarra, gestionando cartera de clientes y
desarrollando los vendedores de los distribuidores.
Dirigido a restauracion, caterings, colectividades,
etc...

PIKOLIN HOME (2016 -2017)

Delegado comercial area norte de Espafia. Gestion de
tiendas propias, franquicias y tiendas especializadas,
GPV, gestion B2B y B2C, presupuestos, apertura de
negocios nuevos, lanzamiento de nuevos productos,
negociacion de acuerdos comerciales...

¢ SANT DALMAI (2014 - 2016)

OTROS DATOS

¢ 15 de febrero de 1984

Mantener, desarrollar y crear nuevos clientes en
sector Horeca y alimentacién. Gestion de cobros,
distribucién de productos frescos y cocidos (jamon
cocido, embutido, etc.)

COCA-COLA 2011 -2013)

Mantener, desarrollar y crear nuevos clientes. GPV
canal impulso y tradicional, gestor comercial.
Desarrollo de marcas, cobros, marketing, lanzamientos
de nuevos productos, acciones de PLV, ventas a
"puerta fria", organizar eventos, ...

PEPSI COLA COMPANY (2006 - 2010)

Mantener, desarrollar y crear nuevos clientes. Desarrollo
de marcas, cobros, marketing, lanzamien- tos,
especializacién en GPV en canal impulso,
posicionamiento de marca, desarrollo de

merchandising y PLV ventas a "puerta fria”, ...

IDIOMAS

Castellano

Euskera

-
Inglés |
I

Catalan
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