
 

Iolanda Vázquez Bermúdez  

Key Account Manager  

Barcelona 

M: +34630224214 Mail: Iolanda.vabe@gmail.com 

University of Barcelona | 1989 – 1992 Titulada en Empresariales EADA | 1993 Titulada: 

Master en Marketing y Ventas 

KAM Fleets Catalunya 

2022 - Actual 

Gestión B2B en cuentas clave de Flotas de Empresa 

Prospección nuevas cuentas en la zona asignada, Catalunya 

Participación y gestión en Ferias y Congresos, así como en Eventos varios Gestión de 

renovaciones y cotizaciones  

 

GLORY GLOBAL SOLUTIONS                         KEY ACCOUNT MANAGER 2018 - 2022  

Gestión de nuevas cuentas en Catalunya, Aragón y Andorra, a través de distribuidores y 

directamente con grandes cuentas finales.  

Búsqueda de nuevos clientes finales, distribuidores y expansión de las relaciones con los 

clientes existentes.  

Preparación de ofertas individuales a clientes. Representación a Glory en ferias y congresos 

en España Coordinación en las entregas con el departamento de logística. 

 

 

MEDIA MARKT IBERIA SAU MANAGER B2B 2016 - 2018 Responsable del equipo B2B en 

Catalunya.  Gestión del equipo de ventas  Preparación de reuniones y de contratos con 

grandes clientes finales  Gestión de CRM a nivel regional Gestión de ferias y 

presentaciones en la península  

 

SAMSUNG ELECTRONICS IBERIA SAU  

KEY ACCOUNT MANAGER 2009 - 2016  

Gestión del canal Retail en Cataluña y Aragón. Cierre de convenios nacionales y regionales 

Cierre de acciones promocionales, Gestión de Stock y preparación de contratos de volumen 

Seguimiento de tienda, gestión de pedidos, incidencias, control de objetivos. Presentación 

de nuevos productos, formación en los diferentes canales Representación de la marca en 

actos públicos y privados.  

 

https://www.linkedin.com/search/results/all/?keywords=Universitat%20de%20Barcelona&sid=u1y


2004-2009  

WURTH ESPAÑA SA 

Gestión de cartera de clientes en el sector madera en Catalunya Sur 

Prospección de nuevos clientes y ampliación de cartera  

 

1988 - 2000 

 

TIENDA MOBILIARIO FAMILIAR  

 

Mobiliario a medida, descanso y decoración  

 

Gestión de ventas, gestor de la exposición y de compras  

 

Ventas al detalle y a empresas B2B 

 

Idiomas: Catalán y castellano nativos 

Inglés y francés conversación  

 

Carnet de conducir B, coche.  


