
Gestión de clientes TOP hostelería en la zona asignada, gestión del
presupeusto para maximizar visibilidad y rotación de las marcas en
los PdV.

Alto grado de implicación
Búsqueda de mejoras constantes
Analítico
Estratégico
Creativo
Gran capacidad de adaptación

ESPAÑOL
INGLÉS
GALLEGO
PORTUGUÉS

EXPERIENCIA

Samuel Juncal 

FORMACIÓN 

IDIOMAS

Profesional con experiencia en Sell In y Sell Out en FMCG,
actualmente como Distribución Manager en A5/6, con experiencia
amplia en Sell Out en diferentes puntos de España, también he
trabajado en agencia creando campañas de Trade Marketing para
grandes empresas a nivel nacional. Orientado a la innovación y
mejora continua, enfocado en contribuir al crecimiento empresarial.

MI PERFIL

samuel.juncal@outlook.es

618356307

Diageo (2024- Actual)

DISTRIBUTION MANAGER

Gestión integral de la distribución para los canales Horeca, C&C,
mayoristas y alimentación en A5y6. Gestión y creación de la
estrategia de llegada a mercado para el área asignada, gestión de
la P&L así como elaboración y seguimiento de la actividad
presupuestaria.

Diageo (2022 - 2024)
SALES EXECUTIVE

AMER GLOBAL BRANDS (2019-2022)

SALES EXECUTIVE

Gestión de clientes hostelería y distribución mayoristas, encargado
de aumentar rotación y visibilidad de las marcas asignadas.
Zonas (Madrid y Galicia)

*Para más información estaré encantado de realizar una entrevista*

ESCUELA SUPERIOR DE PUBLICIDAD

Técnico superior en Marketing y Publicidad

(2016 - 2018)

CONTACTO

Nativo
Nivel Medio
Nativo
Nivel Bajo

INFORMACIÓN


