
 

MARCELO LÓPEZ ESCOBAR 

• Donec turpis mauris, auctor vitae sollicitudin in, elementum efficitur tellus. 
• Aenean nec turpis tortor. Ut placerat varius vivera vestibulum eu dictum purus. 
• Ut lacinia commodo erat id vulputate. Orci varius natoque penatibus et magnis dis 

parturient montes, nascetur ridiculus mus. 

CONTACTO 

651589578 

Calle Virgen de la 
Montaña 19, Móstoles, 
Madrid, 28935 

marcelolopezes@hotmail.es 

email 
 

¡Hola! Soy una persona joven de 26 años con ganas de poder proyectarme en una empresa 
y contrubuir a su desarrollo. Me apasiona la comunicación directa con las personas, más 
allá de una pantalla y desplazarme por un territorio; ya que opino que la venta no es una 
mera transacción económica sino el reconocimiento de una marca a través de su buen 
hacer y la fidelización de sus clientes. 
La mejor forma de romper una barrera, es sonriéndola; ¡un placer! 
 
EXPERIENCIA LABORAL  
 

COMERCIAL/ATENCIÓN AL CLIENTE 

• Cerrar acuerdos con hoteles para la venta de entradas a precio reducido. 
• Atención al cliente y venta de entradas (taquillas, reclamaciones, bonos…) 
• Venta de entradas y menús a grupos (ampas, colegios, asociaciones...). 

 

COMERCIAL / COMUNICACIÓN 

 

Oct. 2019 – Feb. 2020 

• Campañas de atención e información a socios y donantes privados. 
• Retención de bajas y recuperación de STC. 
• Ut lacinia commodo erat id vulputate. Orci varius natoque. 

 

GRADO EN DERECHO – Universidad Nacional a Distancia (UNED) 
D Sep. 2019 - Actualidad 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

 

ü Trabajo en equipo. 
ü Altas capacidades de 

negociación.  
ü Buena presencia. 
ü Dotes organizativas. 
ü Office y Salesforce. 
ü Meticuloso y de rápido 

aprendizaje. 

COMPETENCIAS 

 

UNRWA (Agencia de Naciones Unidas para la Población Refugiada de Palestina) - Madrid 

Aquopolis – Torrevieja y Villanueva de la Cañada 

AGENTE DE TERRITORIO Y CARTERA 
NorteHispana Seguros - Móstoles 

• Consolidación, gestión y aumento de la cartera de la sucursal y 
apertura de nuevos nichos de negocio. 

• Preparación e impartición de cursos a los nuevos agentes. 
• Venta de sus productos y formalización de las nuevas pólizas. 
• 2º premio por ventas/primas (zona Madrid), año 2015 
• 2º premio por ventas/primas y mantenimiento de cartera (zona 

Madrid), año 2016. 
 

Ago. 2015 – Mar. 2018 

COORDINADOR DE EQUIPO 
NorteHispana Seguros- Móstoles 
• Selección de personal y reparto de sus zonas de trabajo. 
• Supervisión de ventas, calidad y objetivos del equipo a cargo. 
• Venta de sus productos. 

 

Conseguido mediante curso de acceso a la universidad para mayores de 25 años.  

Sep. 2018 – Jun. 2019  
TÍTULO DE BACHILLERATO - UNED 
D 

OTROS DATOS 

 • Carnet de conducir y 
vehículo propio.  

• Disponibilidad inmediata. 
• Disponibilidad para viajar. 
 

AGENTE COMERCIAL 
NorteHispana Seguros- Móstoles 
• Venta de sus productos. 

 

 

14/11/1993 

Dic. 2018 – Abr. 2019 COMERCIAL 
Grupo Universa S.L. – Arroyomolinos 
• Venta de productos sociosanitarios.  
• Visita concertada a casa/comercio del potencial comprador. 
• Área de ventas: Comunidad de Madrid 

 

Jun. 2018 – Sep. 2018 
Jun. 2019 – Sep. 2019 

Jun. 2014 – Sep. 2014 
Jun. 2013 – Sep. 2013 

Mar 2015 – Ago. 2015 

Nov. 2014 – Mar. 2015 


