
              
   

CURRICULUM VITAE 
 

ID-55884 YOLANDA 
 

  
Fecha de nacimiento: 9 de Agosto de 1981. 
  

Lugar de nacimiento: Vigo  

Dirección: 
Lugar Malladoura, 30, Porriño, C.P 36.400 
 

  

  

 

 FORMACIÓN 

 
 
2008-2011    Licenciatura en administración y Dirección de empresas 
 

 
2000-2004 Diplomatura en Ciencias Empresariales - Universidad de Vigo, 

Torrecedeira 105 (Vigo). 

 
2008-2009   Máster gestión y dirección financiera Empresas. - (C.U.V.I.-Vigo) 
 
2011-2013   MBA Executive, en la Universidad Europea 
 
1998-2005   Licenciatura de clarinete por el conservatorio estatal de música de     
                                                   Vigo. 
 
2015-2016                                  Máster Banca Empresas, impartido Universidad Alcalá de Henares. 
 
2019                                           Formación MIFFID  
 
2020                                           LCCI inmobiliario  
 
 

 
 ACTIVIDAD PROFESIONAL 

 
 
IBERCAJA BANCO Octubre 2008-Actualidad 
 
 

 Responsable comercial oficina, negocio particulares, pymes, medianas empresas y 
grandes Empresas, altos conocimientos Banca privada y productos del segmento Banca 
personal, desde año 2016 Gerente Empresas, con alta capacidad en captación de 
nuevos clientes, y especialización Banca Empresas 

 Captación de nuevo negocio y mantenimiento de cartera. 

 Planteamiento y Defensa de riesgos de financiación empresariales, altos conocimientos 
debido a mi formación. 

 Importante cartera de empresas y particulares, además de dedicarme principalmente a la 
captación de nuevos clientes. 

 Desde año 2016 Gerente Empresas en Ibercaja, con cartera de negocio compuesta por 
85 Empresas, con volumente de 20 Millones Euros inversión y 12 Pasivo. 



              
   

 
 

    
BANCO SANTANDER.            Febrero 2006 –Octubre 2008 
 
 

 Gerente de Empresas. (Volumen de negocio; Activo 13.000.000€, Pasivo 6.000.000€. 
Margen operacional anual- 934.625€). (PLAZA VIGO), importantes clientes. 

 Gestión de cartera de clientes así como captación de nuevo negocio. 
 
 
 

 

SEGUROS BILBAO (Grupo Catalana Occidente).            Octubre 2005 – Febrero 2006 
 

 Asesora Financiera.(PLAZA VIGO) 
 Asesoramiento en ahorro, riesgo e inversión de productos. 

 Captación de negocio en mercados tanto  particular y como  autónomos. 
 
 
 
 

GARCIVENTA S.A. Enero 2005 – Octubre 2005 

 

 Administración y gestión de clientes. 
 Facturación y contabilidad. 

 Responsable área Administración 
 
 
 
 

ACIRES.A. (Actividades Comerciales reunidas S.A.) 2002-2003 

 

 Prácticas de Empresa. 

 Confección de impuestos (I.R.P.F., Sociedades, I.V.A.). 
 Contabilidad Financiera. 

 
 
 

 

 FORMACION COMPLEMENTARIA  

 
 Licencia operador MEFF 
 Permiso de conducción – Tipo B- (Vehículo propio). 

 Curso técnicas de venta y cierre.(avanzado) 

 Curso de negocio internacional (Banco Santander). 

 Curso de mercado de derivados (Banco Santander). 

 Curso de riesgo banca comercial (Banco Santander). 

 Curso de productos de pasivo (Banco Santander). 

 Curso de leasing y renting (Banco Santander). 

 Curso de negocio hipotecario 

 Análisis de balances 

 Curso de Mifid.(Titulo acreditativo) 

 Curso de gestión de morosidad.(avanzado) 
 Ingles de Negocios (Curso práctico y teórico Universidad de Vigo 100h). 

 Curso Práctico de Bolsa (análisis cíclico, indicadores psicológicos, económicos, operación bursátil….). 

 IVA, IRPF e Impuesto de Sociedades (Ilustre Colegio de Titulados Mercantiles – 200h). 



              
   

 Curso asesor financiero (Seguros Bilbao). 

 Ley de protección de datos (Seguros Bilbao - 100h). 

 Fundamentos y leyes del seguro (Seguros Bilbao -200h). 

 Técnicas de venta y agresividad comercial (Seguros Bilbao - 100h). 

 Curso especialista en seguros desarrollado en dos  años en Ibercaja. 
 

 
 
 
 
 

 OFIMÁTICA 

 
 

 INTERNET Y COMERCIO ELECTRONICO (Curso 50h). 

 MICROSOFT OFFICE (Word, Excel, Access, FrontPage, PowerPoint).(curso 200 horas) 

 Nivel alto en utilización de herramientas informáticas 
 
 
 
 
 
 DATOS DE INTERES PERSONAL 
 
 

 Tras mi desarrollo profesional he adquirido un gran capacidad en la captación de nuevo 
negocio como la afiliación del propio negocio proporcionado por las empresas de las que 
he formado parte; así como la experiencia requerida para el trabajo en equipo y el 
desenvolvimiento necesario para la distribución de tareas debido que en algunos de los 
puestos que he desarrollado he contado con personal el cual dependo o dependen de 
mi  para la obtención de objetivos determinados. 

 
 

 Particularmente me considero una persona absolutamente válida para poder desarrollar 
cualquier nuevo proyecto que me planteo, soy una persona exigente conmigo misma, 
que desarrolla su trabajo para lograr el mayor éxito, y hacerlo a la perfección. 
Considero que tengo posibilidad de gestionar equipos, que dependan de mí, me gustar 
el trabajo en equipo, y colaborar con mis compañeros. 

 
 

 
 
 

 
 

 
 
 
 
 

 
 
 
 


