ID-36154 Santiago

Account Manager / Key Account

Profesional con més de 20 afios de experiencia en el &mbito de las ventas y el marketing en
multinacionales lideres en su sector, prestando asesoramiento sobre movilidad tanto a

compafiias industriales como a empresas de servicios y de tecnologia. Amplio bagaje
negociando acuerdos comerciales en entorno upper market. Experiencia en desarrollo de

negocio y captacién de cuentas. Orientado tanto a resultados como hacia el cliente en base a
la creacion de relaciones rentables y de beneficio mutuo. Interesado en consolidar mi carrera

profesional en una empresa referente en su sector

Experiencia laboral

2020- 08/2024

2018 - 2020
2013 - 2017
1997 - 2011

Key Account / Sales Specialist

Corporate, LeasePLan Espafia SA

« Captacién y desarrollo de nuevas cuentas

« Desarrollo de mercado y gestién de movilidad (B2B)
« Experto en mercado de Renting Flexible

Coordinador de ventas
Northgate Espafia Plc

+ Ambito geografico: Catalufia 'y Aragon

+ Coordinando y dando apoyo comercial al equipo de ventas mid market de
6 comerciales y 2 KAM’s

» Supervisado directamente por Gerente Regional

+ Soporte comercial en la actividad diaria y en las acciones de promocion
social a nuestros clientes y potenciales

+ Negociacion y presentacion de acuerdos comerciales

« Coordinacion con otros departamentos: comercial, marketing y
operaciones

Account Manager/Gestor de cuentas
Northgate Espafia Plc

+ Desarrollo de negocio

« Gestion integral de cuentas

¢ Captacion y mantenimiento

+ Apertura de mercado

+ Negociacion de acuerdos marco (B2B)
+ Prospeccién y Segmentacion de leads
¢ Gestion de movilidad

Regional Account Manager

Hilti Espafiola, S.A

+ Captacion y Fidelizacion de clientes

+ Negociacion de acuerdos comerciales

+ Gestion de renting de Bienes de Equipo

+ Analisis de KPI's

+ Planificacion e incremento del engagement de la plataforma de clientes

Perfil

Email

Direccion
08912

Teléfono

Habilidades

Salesforce
Office

Base CRM

Idiomas

Castellano: Nativo
Catalan: Competencia bilingte.
Inglés: Intermedio, en actual formacion.

Francés: basico



Educacioén

Direccién Comercial y Ventas, Postgrado

EADA, Escuela de Alta Direccion y Administracién, Barcelona

Negociacidon Estratégica

EADA, Escuela de Alta Direccion y Administracion

Psicologia (fundamentos biol6gicos de la conducta)
UNED, Barcelona

H& Contemporanea, (pendiente de finalizar)

Universidad de Barcelona

2013 Business Intelligence. Bureau Veritas Business
School

2012 Liderazgo y Direccion de Equipos de Alto
Rendimiento.

CFICD.

2009 Practicioner en Programacion Neurolingiistica.
Mens Venilia.

1995 Fundamentos de Marketing.

Centre d’Estudis FOREM



