Infojobs

% MARIA ISABEL DOMENECH Fernandez

| Unicasa inmobiliaria * 29730, Rincon de la Victoria, Malaga
mi.domenech@hotmail.com ¢ ¢ 672644020 (preferente)

Datos del candidato

Carnet de conducir: B Autébnomo: No Vehiculo propio: Si

Experiencia

Unicasa
January 2026 - actualmente (2 meses)
Empleado/acon 0 personas a cargo

Asesor comercial, captadora, vendedora, atencion al cliente.

CGestién de cIientes) (Gestic')n comercial) (Atencién telefénica) (Venta al detalle) CNegociacién de ofertas>

CGestic')n de documentos) (Asesoramiento profesionaD CNegociacién) (Educacic’m) (Emprendimiento)

Aliseda Servicios de Gestion Inmobiliaria - Actividades inmobiliarias
May 2024 - December 2024 (7 meses)
Empleado/acon 0 personas a cargo

Captacién y venta particulares y ventas de activos bancarios y de fondo de inversion.

CGestién de cIientes) (Gestién comerciaD (Negociacic’m con grandes supe...) (Relaciones con cIientes)

(Sector inmobiliario) (Gestién) (#RESPONSABLE) (Marketing comercial) (Atencién teIefénica)

CExperiencia del cIiente) (Inmuebles) (Comunicaciones empresariales) (Asesoramiento)

CEstrategia comercial) (Objetivos) (Trabajo por objetivos) CAsesoramiento de cIientes) (Atencic’)n al pUinco)

CVenta al cIiente) (Negociacién) Clnmobiliaria) (Educacién) (Comunicacién eficaz) (Dotes comerciales)

CCompraventa inmobiliaria) (Resolucic’m de problemas) (Fidelizacién de cIientes) (Negociacic')n de ofertas)

CAsesoramiento profesional) (CRM) CCaptacién de cuentas) (Emprendimiento) CVenta personalizada)

UNICASA INMOBILIARIAS
February 2019 - May 2024 (5 afios y 4 meses)
Empleado/acon 0 personas a cargo

Captaciéon y ventas de inmuebles , atencion al cliente y recepcion de llamadas

(Gesti()n comerciaD (Negociacién con grandes supe...) (Relaciones con cIientes) (Sector inmobiliario)

CTrabajo en equipo) (Marketing comerciaD C#RESPONSABLE) (Atencién teIefénica)

CExperiencia del cIiente) (Inmuebles) (Asesoramiento) (Estrategia comerciaD (Objetivos)

CTrabajo por objetivos) CAsesoramiento de cIientes) (Atencién al pﬂblico) (Venta al cIiente) (Negociacién)

CInmobiIiaria) (Comunicacic’m eficaz) (Educacién) (Dotes comerciales) (Compraventa inmobiliaria)

CResqucic')n de problemas) CNegociacic')n de ofertas) CFideIizacién de clientes) CAsesoramiento profesional)

CCRM) (Captacién de cuentas> (Emprendimiento) (Venta personalizada)
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Nelke & Iiiiguez (Melia Don Pepe) - Articulos de lujo y joyeria
March 2018 - September 2018 (6 meses)
Empleado/acon 0 personas a cargo

Ventas y atencién al cliente

CGestic')n en punto de venta) (Asesoramiento de cIientes) (Gestic')n de cIientes) CReIaciones con cIientes)

CAtencién al pﬂblico) CVenta al cIiente) CTrabajo en equipo> (Visual Merchandiser) (Educacién)

CComunicacic’)n eficaz) (#RESPONSABLE) (Dotes comerciales) CExperiencia del cIiente) (Asesoramiento)

CAsesoramiento profesionaD (Estrategia comerciaD (Merchandising) (CRM) (Trabajo por objetivos) (Lujo)

CVenta personalizada)

Autonoma
January 2017 - March 2018 (1 afio y 2 meses)
Mando intermediocon 0 personas a cargo

Captacion , ventas y alquileres.

CGesti()n comerciaD (Negociacién con grandes supe...> (Relaciones con clientes> (Sector inmobiliario>

CGestién) (#RESPONSABLE) (Marketing comercial) (Atencic')n teIefénica) (Experiencia del cIiente)

CInmuebIes) CAsesoramienm) CEstrategia comerciaD (Objetivos) CTrabajo por objetivos)

CAsesoramiento de cIientes) (Atencién al pﬂblico) (Venta al cIiente) (Negociacién) (Inmobiliaria)

CComunicacién eficaz> (Educacién) CDotes comerciales> (Compraventa inmobiliaria)

CNegociacién de ofertas) CAsesoramiento profesionaD (CRM) CVenta personalizada) (Emprendimiento)

Bibop - Venta al por menor
April 2016 - September 2016 (5 meses)
Empleado/a

Dependienta de moda y complementos

CRetaiI) (Asesoramiento de clientes> (Gestién de clientes> (Relaciones con cIientes> (Atenci()n al pL’linco>

CVenta al cIiente) (Trabajo en equipo) (Visual Merchandiser) (Comunicacién eficaz) (Educacién)

C#RESPONSABLE) (Dotes comerciales) (Moda) CExperiencia del cliente> (Asesoramiento profesionaD

CEstrategia comercial) (Merchandising) (CRM) (Venta y atencion al cIiente) (Venta personalizada)
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Qumraninternacional 21 - Otras actividades
May 2014 - March 2016 (1 afio y 10 meses)
Mando intermediocon O personas a cargo

Gestion y ventas de locales e inmuebles, captacion y seguimiento.

CGestic')n comerciaD (Negociacién con grandes supe...) (Relaciones con cIientes) (Sector inmobiliario)

CGestién) (#RESPONSABLE) CMarketing comerciaD (Atencién telefénica> (Experiencia del cIiente)

CInmuebIes) CAsesoramiento) CEstrategia comercial) (Trabajo por objetivos) (Objetivos)

CAsesoramiento de cIientes) (Atencién al pﬂblico) (Venta al cIiente) (Negociacién) (Inmobiliaria)

CComunicacién eficaz) (Educacién) CDotes comerciales) (Compraventa inmobiliaria)

CResqucién de problemas) CNegociacién de ofertas) CAsesoramiento profesionaD (CRM)

(Venta personalizada) (Emprendimiento)

master gold
June 2012 - March 2014 (1 afio 'y 9 meses)
900 € - 1.200 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: de atencion al cliente, gestion administrativa de empresa, tasacion y compra de joyas,
gestién de tramites de empefios y seguimiento, gestion de documentacién y entrega semanal a la
policia.

CAsesoramiento de cIientes) (Relaciones con cIientes) (Atencién al pﬂblico) (Venta al cIiente)

CTrabajo en equipo> (Gestién de Personas) (Gestién) (Atencién al cIiente) CEducacién)

CComunicacién eficaz) (Dotes comerciales) (#RESPONSABLE) (Experiencia del cIiente) (Asesoramiento)

(Asesoramiento profesional) (Gestic’)n Documental) (Estrategia comerciaD (CRM) <I|'der de equipo)

CVenta personalizada)

Perfumerias If - Fabric. pdtos limpieza, cosmetica y perfumes

June 2011 - June 2012 (1 afio)

1.200 € Bruto/mes

Mando intermediocon 1 - 5 personas a cargo

Funciones: pedidos semanales, implantacién de promociones quincenales, decoracion de
escaparate, gestion de ventas, gestion de personal, ventas y atencion al cliente.

CGestién de cIientes) (Relaciones con cIientes) (store manager) CTrabajo en equipo) (Gestién)

CAtencién al cIiente) (#RESPONSABLE) (Marketing) CExperiencia del cIiente) (Asesoramiento)

CMotivacic’)n de equipo) (Estrategia comerciaD <I|'der de equipo) (Gestic’)n en punto de venta)

CAsesoramiento de cIientes) (Atencién al pﬂblico) (Venta al cIiente) (Gestién de Personas) (Ventas)

CGesti()n de compras> (Educacién) (Comunicacién eficaz> (Dotes comerciales) CAsesoramiento profesionaD

CCRM) (Venta personalizada) 3/7
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JOYERIA JOSE LUIS
November 2010 - February 2011 (3 meses)
900 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: vendedora y atencion al cliente, decoracion de escaparates y mantenimiento de
tienda.

CAsesoramiento de cIientes) (Gestic')n de cIientes) (Relaciones con cIientes) (Atencién al pﬂblico)

CVenta al cIiente) (Trabajo en equipo> (Visual Merchandiser) (Atencién al cIiente) CComunicacién eficaz)

CEducacién) CVenta directa) CDotes comerciales) C#RESPONSABLE) (Experiencia del cliente)

CAsesoramiento) CAsesoramiento profesionaD (Merchandising) (Estrategia comerciaD (CRM) (Lujo)

(Venta personalizada)

SWAROVSKI - Venta al por menor
August 2005 - July 2009 (3 afios y 11 meses)
1.500 € - 1.800 € Bruto/mes

Mando intermediocon 1 - 5 personas a cargo

Funciones: planificacion de pedidos, y surtido, gestién de horarios y vacaciones del personal
,alcanzar objetivos de ventas anuales y gestion de cuenta de explotacion de stock,e inventarios
anuales, seleccion y formacion del personal, presentacion y decoracion del producto.

CRetaiD (Gestién comerciaD (Gestién de cIientes) (Negociacién con grandes supe...>

CReIaciones con cIientes) (store manager) (Trabajo en equipo) (Visual Merchandiser) (Gestién)

CLiderazgo) (#RESPONSABLE) (Experiencia del cliente) CMarketing) (Gestién de cuentas)

(Asesoramiento) (Motivacic’)n de equipo) (Estrategia comercial) CMerchandising) Qider de equipo)

CTrabajo por objetivos) CAsesoramiento de cIientes) (Gestién en punto de venta) CGestién de aImacenes)

CFormacién de personaD CAtencién al pﬂblico) CVenta al cIiente) CGestién de Personas)

CGestién de compras) (Ventas) (Educacién) (Comunicacién eficaz) (Control de stock)

CDotes comerciales> (Resolucién de problemas> (Asesoramiento profesionaD (CRM) CLujo)

CVenta personalizada)
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O MYSH BOUTIQUE

April 2005 - July 2005 (3 meses)

900 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: responsable de tienda, planificacion y surtido de pedidos, responsable de caja,
atencion al cliente, decoracion de escaparate semanal y presentacion de nueva coleccion.

CRetaiI) (Asesoramiento de clientes) (Gestién de cIientes) (Relaciones con cIientes) (Atencic')n al pﬂblico)

CVenta al cIiente) (Trabajo en equipo> (Visual Merchandiser) (Atencién al cIiente) (Comunicacién eficaz)

CEducacién) CVenta directa) C#RESPONSABLE) (Dotes comerciales) (Experiencia del cliente)

CAsesoramiento) CAsesoramiento profesionaD (Estrategia comerciaD (Merchandising) (CRM) (Caja)

(Venta personalizada)

JOYERIA ENSUENO "THOMAS SABO" - Venta al por menor

March 2003 - March 2005 (2 afios)

900 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: vendedora y responsable de apertura de tienda, decoracion de vitrinas y escaparates,

CAsesoramiento de cIientes) (Retail) (Gestién de cIientes) (venta) CReIaciones con clientes)

CAtencién al pt]blico) CVenta al cIiente) (Trabajo en equipo) (Visual Merchandiser) (Comunicacién eficaz)

(Educaci(’)n) CDotes comerciales) (#RESPONSABLE) (Experiencia del cIiente) (Asesoramiento)

CAsesoramiento profesional) (Merchandising) (Estrategia comercial) (CRM) (Venta y atencién al cIiente)

CLujo) CVenta personalizada>

EL Corte Ingles - Hipercor (Espaiia)

March 1996 - March 2001 (5 afios)

600 € - 900 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: vigilancia y recepcion del personal del centro comercia.

CAsesoramiento de cIientes) (Relaciones con cIientes) (Atencién al pUinco) (Venta al cIiente)

CTrabajo en equipo) (Educacién) (Comunicacién eficaz) (#RESPONSABLE) CExperiencia del cIiente>

(Asesoramiento profesionaD (CRM) CVigiIancia) (Venta personalizada)
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EL Corte Ingles - Hipercor (Espaia) + Venta al por menor
June 1994 - March 1996 (1 afio y 9 meses)
900 € Bruto/mes

Empleado/a

Funciones: vendedora en diferentes departamentos cubriendo campafas de navidad y de verano.

CAsesoramiento de cIientes) (Retail) (Negociacién con grandes supe...) CReIaciones con cIientes)

CAtencién al publico) CTrabajo en equipo) (Ventas) (Educacién) (Comunicacién eficaz)

C#RESPONSABLE) (Dotes comerciales) (Experiencia del cIiente) CAsesoramiento)

(Asesoramiento profesional) (Estrategia comercial) (Venta y atencién al cIiente) (Venta personalizada)

Estudios

Estudios reglados
Bachillerato
Bachillerato

Instituto de huelein
September 1981 - July 1984 (2 afios y 10 meses)

Educacion Secundaria Obligatoria
Educacion Secundaria Obligatoria

colegio San Manuel.
September 1971 - September 1978 (7 afios)

Idiomas

Espaiiol: Nativo Inglés: Basico
ACADEMIA MUNDI-LENGUA MARBELLA

Conocimientos

CAsesoramiento> CAsesoramiento de cIientes) (Asesoramiento profesionaD (Atencic')n al pﬂblico)

CAtencic')n telefc’)nica) CCaptacién de cuentas) (Compraventa inmobiliaria) (Comunicacién eficaz> (CRM)

Ccurso de decoracion y visual d... ) Ccurso de habilidades directivas) (curso de reclutamiento y selec... )

(Dotes comerciales) <Educacién> (Emprendimiento) (Estrategia ComerciaD (Experiencia del cIiente)

CFideIizacién de cIientes) (Formacién de personaD CGestién) (Gestién comerciaD (Gestién de aImacenes)

CGesti()n de cIientes) (Gestién de compras> (Gestién de Personas> (Gestién en punto de venta)

CInmobiIiaria) (Inmuebles) (Liderazgo) Gider de equipo) CLujo) (Marketing) (Merchandising)

CMotivacién de equipo) CNegociacién) CNegociacién de ofertas) CObjetivos) (Relaciones con clientes>

(Resolucic')n de problemas) C#RESPONSABLE) (Retail) (Sector inmobiliario) Cstore manager)

Ctecnicas de ventas, marketing,... > CTrabajo en equipo> (Trabajo por objetivos) (Venta al cIiente)

CVenta personalizada) (Visual Merchandiser) (curso de secretariado) (Marketing comerciaD
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CNegociacién con grandes supe...) CComunicaciones empresariales)

Situacion laboral

Situacioén laboral ¢ Esta buscando trabajo?

No estoy trabajando Busco activamente

Disponibilidad para viajar Disponibilidad para cambiar de residencia
Buena Depende de las condiciones

Preferencias laborales

Puestos deseados Modalidad
Asesor/a inmobiliario/a, Comercial de ventas -

Provincia deseada Contrato
Malaga Indefinido
Jornada

Intensiva - Indiferente
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