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PERFIL PROFESIONAL

Directivo comercial y gestor de negocio con mas de 25 afios de experiencia en
telecomunicaciones y tecnologia. Especializado en direccion comercial, liderazgo de
equipos, desarrollo de negocio y optimizacion de procesos, tanto en entornos
corporativos como en empresas de crecimiento. Amplia experiencia creando,
consolidando y gestionando unidades de negocio, con fuerte orientacion a resultados,
clientes y rentabilidad. Busco incorporarme a una organizacion sélida donde aportar
vision estratégica y capacidad de ejecucion desde el primer dia.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Supervisor / Coordinador de Equipos Comerciales

DIGI Spain Sales Force S.L. (Operador DIGI)
Marzo 2025 — Junio 2025

e Supervision directa de equipo comercial interno (<10 asesores) dentro de la
estructura propia del operador.

e Coordinacion de la actividad comercial y administrativa del equipo.

o Implementacion y seguimiento de estrategias de venta y captacion.

e Asignacion de zonas, control de objetivos y apoyo operativo en campaias.

o Seguimiento del rendimiento individual y grupal, orientado a resultados.

Gerente / Director Comercial

Movilconsulting Global S.L.
Julio 2005 — Enero 2025

e Direccion comercial y gestion integral de la empresa desde su fase inicial hasta
su consolidacion.

e Creacion y desarrollo de una red de tiendas especializadas en telefonia mévil
y tecnologia.

e Gestion econdmica y administrativa del negocio.
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e Disefio e implantacion de nuevos puntos de venta:
o localizacién
o 1magen y layout
o contratacion y gestion de personal
o definicion de procesos operativos y control diario
o Desarrollo de negocio en B2B y B2C: venta directa, cartera de clientes y
captacion a puerta fria.
e Relacioén directa con operadores (Movistar, Euskaltel, entre otros) en cuentas
clave y grandes empresas.
e Negociacion con empresas de renting internacional (CSI Renting, BNP) para
financiacion de equipos corporativos.
o Compra-venta de tecnologia nueva y de segunda mano en canales nacionales e
internacionales, marketplaces y distribucion directa.
e Supervision de reparaciones técnicas y gestion de garantias de dispositivos
moviles.

Gestor Comercial de Empresas

Avenir Telecom S.A. (Distribuidor autorizado Vodafone)
Febrero 2000 — Julio 2004

e Gestion comercial de soluciones de telecomunicaciones para empresas.
e Desarrollo y mantenimiento de cartera B2B.
e Coordinacion con proveedores y operadores a nivel nacional e internacional.

FORMACION ACADEMICA

Licenciatura en Publicidad y Relaciones Publicas
Especializacion en Direccion y Gestion de Empresas
1995 — 1999

COMPETENCIAS CLAVE

e Direccion y liderazgo de equipos comerciales

e Desarrollo de negocio y expansion

e Gestion de clientes B2B y B2C

e Negociacion con grandes cuentas y proveedores
e Optimizacién de procesos y recursos

e Orientacion a resultados y rentabilidad



COMPETENCIAS DIGITALES

e QGestion de inventarios y CRMs
o Supervision de marketplaces y e-commerce
e Informadtica a nivel usuario

APTITUDES PERSONALES

Perfil organizado, metddico y fiable

Alta capacidad de adaptacion a distintos entornos
Orientacion al cliente y al detalle

Compromiso con los objetivos y la mejora continua

IDIOMAS

o Espaiol: Nativo
e Inglés: Intermedio
e FEuskera: Intermedio

DISPONIBILIDAD

Incorporacion inmediata

OBJETIVO PROFESIONAL

Incorporarme a una empresa con vision de futuro donde aportar experiencia en
direccion comercial, gestion de negocio y desarrollo de equipos, contribuyendo de
forma directa al crecimiento, la eficiencia y los resultados de la organizacion.
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