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Fecha de nacimiento: 16-Abril-1974 

Estado Civil: Soltero. 

Permiso de Conducción: B1 – Vehículo propio. 

 
  
FORMACIÓN ACADÉMICA 

1 Técnico Superior en Ilustración y Diseño Grafico por la escuela de artes y oficios de Zaragoza 

 
 
FORMACIÓN COMPLEMENTARIA 

1 Técnicas de Venta, venta cruzada y fidelización de clientes, Junio-Julio  2016 

2 Comercialización de productos y servicios en la pequeña empresa. Mayo – Julio  2016 

3 Como potenciar las ventas, factores clave, Abril - Junio 2016 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

TÉCNICO COMERCIAL FRANCISCO HERNÁNDEZ PREFABRICADOS mayo 2024 - acutalidad 

- Mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes en el sector de los prefabricados de hormigón y GRC  

       Prospección de zona 

        Prescripción a arquitectos e ingenieros 

Asesoramiento a departamentos técnicos 

DELEGADO TÉCNICO COMERCIAL Industrias químicas SATECMA 2018- mayo 2024 

- Mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes 

- Asesoramiento técnico en sector de química de construcción y mantenimiento industrial 

- Prospección de zona 

- Gestion de pedidos y cobros 

COORDINACIÓN MONTAJES DE CARPINTERÍA Septiembre 2022- septiembre 2023 

- Coordinación de entrega, reparto y montaje de carpintería interior en obra nueva 

DELEGADO TÉCNICO COMERCIAL RIWEGA septiembre 2017-2020 

-     Mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes 

-     asesoramiento técnico a construcción y arquitectos 

-     prosprección de zona 

-     prescripción a proyectistas 

-     gestión de pedidos 

COMERCIAL Blinker España, Enero 2017-septiembre 2017 

      Venta de material de montaje, fijación y pequeño material de ferretería. 

      Mantenimiento y ampliación de cartera de clientes. 

      Alimentación CRM 

      Gestión de cobros 

DELEGADO COMERCIAL Distiplas floors, Julio 2013 - Diciembre 2015 

Distribución de suelos laminados, madera, vinílicos, etc. 

      Fidelización y ampliación de la cartera de clientes,  

      Asesoramiento y promoción de las productos de la empresa 

      Formación continua a los puntos de venta. 

      Organización de SHOWROOMS 

      control del posicionamiento del MARKETING de empresa en los puntos de venta. 

      Reportes a mando intermedio 

      Tramitación de incidencias 



      Gestión de impagados. 

 
En el desempeño de mis funciones el incremento en facturación fue de un 18% de media año a año. Este crecimiento 

se debió en parte a la ampliación de la cartera en más de 70 clientes. 

DELEGADO COMERCIAL. Kerco, Agosto 2008 - Agosto 2011 

Distribución y venta directa de productos de carpintería mixta exterior e interior. 

       Creación de la red de distribución contando con profesionales del sector en la zona noreste de la península. 

       Formación sobre los productos y la aplicación informática de presupuestos y gestión a los departamentos 

comerciales y administrativos de los distribuidores. 

       Atención telefónica a distribuidores. 

       Gestión POSTVENTA. 

       Contratación de espacios temporales para campañas de promoción tanto en centros comerciales como en ferias 

locales. 

       Venta directa a particulares, desde la captación, al cobro pasando por el asesoramiento, la COORDINACIÓN de la 

fabricación, entrega e instalación del producto, garantizando la satisfacción del cliente. 

 
INFOGRAFISTA Y DISEÑADOR GRÁFICO, Autónomo, 2000 - 2010 

Junto con el trabajo creativo, realizaba las labores de CAPTACIÓN y FIDELIZACIÓN de clientes, siendo una parte 

importante de esta cartera los relacionados con la construcción, promotores inmobiliarios, constructores, 

arquitectos… 

 
Especializado en el sector de la PROMOCIÓN INMOBILIARIA  mi trabajo estaba orientado a la presentación de 

proyectos arquitectónicos, realización vistas preliminares de edificios, folletos publicitarios… 

 
MARKETING Y DISEÑO. Maquinza, Agosto 2007 - Agosto 2008 empresa dedicada al alquiler de maquinaria elevadora 

        Diseño de campañas de marketing 

        Gestión con proveedores 

        Diseño, coordinación y montaje y contratación, 2 stands en la feria SMOPYC de 2008 

 
COMERCIAL DE SEGURIDAD, Securitas Direct, Octubre 2005 - Agosto 2007  

-       Asesoramiento y venta de sistemas de seguridad a particulares y PYMES 

 
FORMADOR, Fondo Formación, Julio 2001 - Febrero 2003 

Profesor de diseño gráfico en cursos de la Unión Europea con 1540 horas de experiencia en formación de programas de 

diseño. 

 
OTROS DATOS DE INTERÉS 

 
INFORMÁTICA: Ofimática, programas de diseño, CRM 


