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Titulación Académica B-2 en inglés.

Expedida por la Escuela Oficial de

Idiomas de Navarra. (2019)

EXPERIENCIA

IDIOMAS

DATOS DE INTERÉS
 Carnet de conducir B1 y coche propio

Con ganas de aprender y entusiasmo.

Capacidad de sacrificio y adaptación.

Horarios flexibles y disponibilidad horaria

para turnos rotativos.

 Con iniciativa y buenas recomendaciones.

maveleda00@gmail .com

638411755

c/ r io ibias nº2 1ºDRCH.

Oviedo,  Astur ias 33010

19 febrero 2002

FORMACIÓN 
● CURSO DE FORMACIÓN PROFESIONAL DE GRADO MEDIO DE “ATENCIÓN
A PERSONAS EN SITUACIÓN DE DEPENDENCIA”, CIP TAFALLA. (2019-2020)

● TÍTULO DE GRADUADO ESCOLAR (E.S.O.), IES SANCHO III EL MAYOR.
TAFALLA (2019)

● TITULACIÓN CURSO DE PSICOLOGÍA INFANTIL Y TRASTORNOS
ALIMENTICIOS POR INN FORMACIÓN

● GRADO SUPERIOR INTEGRACIÓN SOCIAL (2022)

CAMARERA EN BARRA 2019- 2024

CONTACTO

PROMOTORA DE VENTAS EN PEQUEÑO ELECTRODOMÉSTICO
(PAE) CON LA MARCA TAURUS EN LA CAMPAÑA DE NAVIDAD
MEDIAMARKT (NOVIEMBRE 2022 - FEBRERO 2023)

Store Manager de Honor (IO INVESTIGACION) – MediaMarkt (oct
2024- oct 2025)
Gestión integral de la tienda Honor dentro de MediaMarkt, asegurando
la excelencia operativa y la satisfacción del cliente.

Funciones principales:

- Dirección y supervisión del equipo de ventas.

-Planificación y control de inventario.

-Implementación de estrategias de ventas y marketing de la marca
Honor.

-Formación y motivación del personal en productos y técnicas de
venta.

-Análisis de resultados y elaboración de informes de desempeño.

-Garantizar una experiencia de compra óptima para el cliente.

GPV- GESTOR   PUNTO   DE  VENTA LOST MARY ELFBAR
(IO INVESTIGACION)  (oct 2025 - enero 2026)

INSTALACIÓN Y MANTENIMIENTO DE EXPOSITORES, VINILOS,
STOPPERS Y MATERIAL PLV PARA GARANTIZAR LA VISIBILIDAD
DE LA MARCA EN ESTANCOS.

NEGOCIACIÓN DE ESPACIOS Y UBICACIONES ESTRATÉGICAS
PARA MAXIMIZAR LA PRESENCIA Y ROTACIÓN DEL PRODUCTO.

GESTIÓN DE STOCK: CONTROL DE INVENTARIO, DETECCIÓN DE
NECESIDADES, REPOSICIÓN Y COORDINACIÓN DE ENTREGAS.

EJECUCIÓN DE PROMOCIONES, LANZAMIENTOS Y ACCIONES
COMERCIALES ASEGURANDO SU CORRECTA IMPLEMENTACIÓN
EN CADA PUNTO DE VENTA.

COMUNICACIÓN Y REPORTE PERIÓDICO A LA MARCA Y AL
EQUIPO INTERNO SOBRE ACTIVIDAD EN PUNTOS DE VENTA,
MERCADO Y COMPET
ENCIA.


