
Bibiana Vicente

Rodríguez

KAM con amplia experiencia en desarrollo de negocio, transformación
digital, marketing y gestión de grandes cuentas en entornos B2B.

616 067 126

bibianavr@yahoo.es

CONTACTO

https://www.linkedin.com/i
n/bibianavicente/

CARNET DE CONDUCIR B1
COCHE

COMPETENCIAS
Adobe Photoshop•

IA COPILOT•

Adobe Illustrator•

Salesforce•

Navision•

Zoho•

Teamleader•

SEO•

SEM•

Google Analytics•

Wordpress•

Visual Merchandising•

IDIOMAS

UNIVERSIDAD AUTONOMA , Madrid

Licenciada en Ciencias Económicas:
Sociologia

Máster en Marketing y Comunicación Digital

IMF & CEU

Curso Superior Marketing y Comunicación Digital

Condé Nast | 01/2024

Retail Design y Visual Merchandising

Excel avanzado

Diseño gráfico digital

FORMACIÓN

MAILTECK CUSTOMERCOMMS - KAM
Madrid | 01/2023 - Actual

WALLNER GROUP - KAM
12/2020 - 01/2023

ZEROCOMA - KAM
07/2020 - 10/2020

ALMAS INDUSTRIES B+SAFE - KAM
09/2019 - 02/2020

ONCE - KAM
11/2018 - 05/2019

EXPERIENCIA

Venta de soluciones omnicanal, comunicaciones certificadas, firma
electrónica, Salesforce y BPO. Sectores: banca, seguros y utilities.

•

Desarrollo de negocio en soluciones de seguridad electrónica, control
de accesos, aforos, CCTV y biometría.

•

Venta de soluciones de transformación digital, facturación
electrónica y digitalización certificada.

•

Venta de soluciones de control de accesos, presencia, biometría y
CCTV.

•



B2INGLES

Intermedio avanzado
INGLES

C1FRANCES

Avanzado
FRANCES

MOOD MEDIA - Premier Account Director
01/2015 - 11/2017

ASENGA LOGÍSTICA - KAM
09/2011 - 12/2013

IFEMA - Director Comercial
11/2002 - 03/2007

PENTON - Director Comercial
06/2001 - 05/2002

IKN - Exhibition Manager
09/1998 - 06/2001

CHASE BANCA PRIVADA - Asesora financiera
02/1996 - 04/1998

Análisis de datos de puntos de venta. BI y EVO.•

Venta de proyectos de marketing para punto de venta, visual
merchandising, contenidos, hardware y software para retail, banca,
automoción y hoteles.

•

Captación de clientes, plan de marketing online y offline, SEO, SEM y
web.

•

Responsable comercial de ferias, equipos y planes de marketing.•

Lanzamiento de feria, patrocinios y venta de espacios.•

Gestión de ferias, captación de expositores y patrocinadores.•

Asesoramiento financiero y venta de fondos de inversión.•


