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ARROYAL ESPEJO, DANIEL

CALLE VINA DEL MAR N° 3 60|
MALAGA

635.536.013 daniarroyal@gmail.com
3 de Junio de 1982

Profarma Patrimonial Farmaceutica SLU www.profarma.es
Intermediacién en la compra venta de oficinas de farmacia

Abril 2023 — Junio 2024

Delegado Comercial Andalucia Oriental (Business Development Manager)

Captacion de nuevas cuentas, acompafiamiento desde el inicio hasta el cierre de la
transmisioén de la oficina de farmacia.

Tinsa Tasaciones Inmobiliarias S.A. www.tinsa.com

Consultoria y Valoraciones Inmobiliarias

Abril 2022 - Diciembre 2022

Responsable de Ventas (Business Sales Manager)

Fidelizacién de la cartera de clientes, captacion de nuevas cuentas, negociacién y cierre
de convenios de colaboracion con diferentes empresas y entidades para la consecucion
de los objetivos marcados.

Gesvalt Sociedad de Tasaciéon S.A. www.gesvalt.com

Consultoria y Valoraciones Inmobiliarias

Marzo 2020 — Octubre 2021

Delegado Comercial (Business Development Manager)

Gestion y coordinacion del Area de Clientes Particulares de la Delegacion, siendo el
maximo responsable de la toma de decisiones y procedimientos a seguir para la
consecucion de los objetivos marcados.

Técnicos en Tasacion S.A. www.tecnitasamalaga.es

Valoraciones Inmobiliarias

Enero 2015 - Marzo 2020

Responsable Comercial de Tecnitasa Malaga.

Fidelizacion de la cartera de clientes, captacion de nuevos clientes, negociacion y cierre
de convenios de colaboracién con diferentes empresas y entidades financieras,
planificacion y consecucién de los objetivos de venta y apoyo a la direccion en la toma
de decisiones.

Licenciatura en Fisica (2012 — Actualidad).

INGLES Nivel A2 dentro del Marco de Referencia Europeo

Implicacién e interés en asumir responsabilidades y nuevos retos.
Habilidades para dirigir, coordinar proyectos asi como realizar gestiones
administrativas y operativas. Gran capacidad para trabajar en equipo y para
autogestion. Persona responsable y constante con gran motivacion laboral.
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