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SOBRE Mi

Apasionado de los coches
empecé muy joven en el
sector comercial y me fui
encaminando hacia el mundo
del motor.

MAS INFORMACION

- Carné de conducir Ay B.

- Dotes comunicativas y de
negociacion.

- Capacidad de trabajo en
equipo.

- Iniciativa y proactividad.

- Comunicacion, empatia vy
asertividad.

- Motivacion, liderazgo vy
resolucion de conflictos..

CONTACTO

@ 607649356
@ djadra83@gmail.com

@ Madrid

David Jad raqu edess:.';z;‘.:z

EXPERIENCIA LABORAL

Noviembre 2025 - Enero 2026: Ocasion Plus Quality Manager
(Responsable territorial)

- Dirigir y supervisar 16 tiendas y 2 centros de compra (80
comerciales y tasadores)

- Asegurar en buen funcionamiento de las tiendas segun los
protocolos de Ocasion Plus para asegurar los principales KPI's.

- Liderar y gestionar el capital humano mediante la creacion de
equipos altamente cualificados (seleccion de personal) para la
consecucion de los objetivos fijados.

- Incrementar la eficiencia de cada tienda mediante auditorias
de stock.

- Informe detallado de cada comercial (ventas, gestion de
leads, evolucion) reportando directamente al CEO.

Mayo 2024 - Julio 2025: Total Renting Asesor comercial
- Gestion de leads y llamadas.

- Asesoramiento e informacion sobre renting.

- Seguimiento y cierre de ofertas.

- Ampliacion de flotas.

- Impartir formacion, creacion de herramientas...

Septiembre 2023 - Mayo 2024: Automoéviles Arglelles
(Comercial ventas-compras)

- Gestion de leads, llamadas vy visitas de clientes.

- Seguimiento, negociacion y cierre de ofertas (compra y venta).
- Propuesta y tramitacion de financiaciones.

- Atencion postventa.

Octubre 2021 - Marzo 2023: Bidin Auto Cofundador
/Responsable Area Particulares (Compras)

- Obtencién de datos y documentacion de clientes.

- Seguimiento y negociacion de ofertas.

- Implementacién y mejora de web y CRM.

- Seguimiento proceso de compra y venta.

- Resolucion de incidencias.

- Gestion RRSS (Publicidad, mensajes, publicaciones....)

- Contacto y negociacion con proveedores.

- Gestion contable y facturas.

Septiembre 2019 - Julio 2021: Autos Castilla Copropietario
- Busqueda de vehiculos y hegociacion de compra.

- Gestidon de datos y documentacion de clientes.

- Seguimiento y negociacion de ofertas.

- Seguimiento proceso de compray venta.

- Financiacion y garantias.

- Gestion RRSS (Publicidad, mensajes, publicaciones....)

- Contacto y negociacion con proveedores.

- Gestion contable y facturas.


https://www.linkedin.com/in/david-jadraque-romero-5029aa273/add-edit/POSITION/?profileFormEntryPoint=PROFILE_SECTION&entityUrn=urn%3Ali%3Afsd_profilePosition%3A%28ACoAAELjjFIBoOkm5Nk8S_xviW1nbEBSdyA09zM%2C2783217560%29&trackingId=uRIoRBWiS0SDiSsNB3GtJA%3D%3D&desktopBackground=PROFILE_DETAIL_SCREEN
https://www.linkedin.com/in/david-jadraque-romero-5029aa273/add-edit/POSITION/?profileFormEntryPoint=PROFILE_SECTION&entityUrn=urn%3Ali%3Afsd_profilePosition%3A%28ACoAAELjjFIBoOkm5Nk8S_xviW1nbEBSdyA09zM%2C2783217560%29&trackingId=uRIoRBWiS0SDiSsNB3GtJA%3D%3D&desktopBackground=PROFILE_DETAIL_SCREEN

PROGRAMAS

- Nivel avanzado de paquete
Office.
- Nivel experto CRM.

IDIOMAS

Inglés: Medio - Alto

DATOS ACADEMICOS

- Gestion de la fuerza de ventas
y equipos comerciales.

- Analisis de datos con Excel:
Power Query, Power Pivot vy
Power BI,

- Gestion de negocios online
2.0- 210 horas lectivas.

- Mediacion de seguros vy
reaseguros (Grupo B) 200 horas
lectivas.

- Marketing: Técnicas de
marketing y comunicacion.

- CrediFactor: Seguro de
credito + factoring.

- Defensa de los consumidores
de servicios financieros.

- Venta consultiva.

oo
Mayo 2018 - Mayo 2019: Auto1.com (Team Leader)
- Contratacion de personal de ventas.
- Distribucion de carteras y tareas.
- Seguimiento y control de objetivos del equipo.
- Motivacion del grupo.
- Resolucion de conflictos.
- Elaboracion de informes.
- Reuniones con mandos superiores para fijar estrategias de mejora.
- Impartir formacion.

Diciembre 2014 - Mayo 2018: Autoi.com (Sales Senior
Account Manager/KAM)

- Captacion y fidelizacion de clientes (venta de automoviles).

- Resolucion de posibles problemas ocasionados en la venta.

- Presentacion e implementacion de nuevos proyectos.

- Facturacion mensual media (1.500.000€ y 300 unidades
aprox.)

- Impartir formacion.

Marzo 2014 - Junio 2014: Linea directa aseguradora

- Recepcion y emision de llamadas para contratacion de
seguros.

- Asesoramiento y venta de seguros relacionados con la
automocion.

Octubre 2011 - Marzo 2013: Ribé Salat Correduria de Seguros
(Responsable zona centro-sur departamento de Servicover)

- Reuniones para captacion y fidelizacion de clientes.

- Seguros de automocion, PYMES, salud, hogar y affinitys.

- Colaboracion con concesionarios proporcionando servicios
para cliente final.

- Creacion de productos adecuados al mercado y necesidades
de los colaboradores.

- Creacion y gestion de programas de afinidad para colectivos.

Abril 2011 - Septiembre 2011: Best & Marketing, Relaciones
publicas (E.ON)

- Promocion de ofertas.

- Supervision y formacion de promotores (personas al cargo: 4).
- Impartir formacion.

Mayo 2007 - Diciembre 2010: Crédito & Caucion (Atradius
Group), Agente exclusivo de seguros.

- Reuniones para captacion y fidelizacion de clientes.

- Exposicion de ofertas de seguros a altos directivos de
empresas a nivel nacional e internacional.

- Asesoramiento comercial referente al riesgo y situacion de
mercado.

- Gestion de cobros e impagos.



