
EXPERIENCIA LABORAL

MARIO 
SÁNCHEZ ROMÁN

696914157

FORMACIÓN 

FRICOMAR S.L. (2014-2024)

Repartidor y camarista (2014-2016)
Comercial (2016-2024)

26.06.14 -24.09.24 

REGISTRO DE LA PROPIEDAD ANTEQUERA 
(2004-2014)

GRÁFICAS SAN RAFAEL (2002-2004)

CONTACTO:

Administrativo

Ayudante

TÍTULO GRADUADO EN EDUCACIÓN SECUNDARIA
(2002)

INFORMACIÓN:

Carnet de conducir A, B y C
Coche propio

TÍTULO DE TÉCNICO DE FORMACIÓN PROFESIONAL EN
COMERCIO  (2006)

mariosr.MSR@gmail.com
mario_sr_@hotmail.com

01.04.04 - 31.01.2014

03.07.02 - 07.10.02 / 12.06.03 - 25.03.04

PERFIL:
Me defino por ser una persona
responsable con ganas de aprender.
He trabajado en varias empresas que
hacen de mí una persona que se
adapta a cualquier circunstancia.

CURSO DE FORMACIÓN (2008)
Libro Diario Registro de la Propiedad

CURSO DE FORMACIÓN (2007)
Entrada Telemática

HABILIDADES:

Buena comunicación
Resolución de problemas
Espíritu comercial
Trabajo en equipo

29/10/1985

MONBAKE GRUPO EMPRESARIAL SAU -
DELEGACIÓN DE MÁLAGA (2024-2025)
26.09.24 - 30.04.25
Gestor Comercial (2024-2025)

HOSTELERÍA ORGANIZADA SAU - GRUPO METRO
02.05.25 - Actualidad
Técnico Comercial (2025 - Actualidad)

CURSO DE PREVENCIÓN DE RIESGOS LABORALES PARA
EL ÁREA DE DISTRIBUCIÓN Y VENTAS (JULIO 2025)



En mi búsqueda hacia nuevos proyectos, me dirijo a usted con el fin de hacerles
llegar mi curriculum vitae y optar para la vacante ofertada así como para futuros
procesos de selección de personal en su empresa.

Como trabajador con una incansable intención de mejora profesional y debido a mi
experiencia, he trabajado en una imprenta durante 2 años y 10 años en el Registro
de la Propiedad como administrativo, del cual poseo una carta de recomendación
que puedo poner a su disposición, así como otros 10 años como comercial dentro
del sector de la alimentación.

En la empresa actual en la que me encuentro en el papel fundamental que
desempeño como gestor de ventas, realizo tareas como: fidelizar y desarrollar la
cartera de clientes; realizar la prospección y captación de nuevos clientes;
gestionar las reclamaciones, incidencias y no conformidades de la calidad de
productos y/o del servicio al cliente; seguir, controlar y asegurar el cobro de los
clientes; reportar a la dirección comercial los resultados obtenidos; garantizar y
mantener la seguridad alimentaria; conocer los diferentes productos y servicios de
la empresa; y asesorar de manera real y objetiva a los clientes en función de sus
necesidades con el fin de responder a las mismas y orientarles en la compra de los
productos.

Considero que mi experiencia y conocimiento, sumado a las aptitudes
desarrolladas en lo relacionado a la atención al cliente, han hecho de mí una
persona comprometida y responsable con capacidad de escucha y de
comunicación; donde la empatía y la preocupación real por las necesidades del
cliente en cada uno de los momentos, han sido mi gran aliado.

Sin más, desearía me den la oportunidad de poder conocerme en una entrevista
personal, quedando a su disposición para cualquier duda o información
complementaria que puedan requerir pudiendo contactar conmigo a través del
teléfono o correo electrónico.

Gracias de antemano por el tiempo que ha dedicado a considerar mi candidatura.

A la espera de sus noticias, reciban un cordial saludo.

Atentamente, 
Mario Sánchez Román

Mario Sánchez Román

Estimado señor/a:

mariosr.MSR@gmail.com
Tlf. +34696916157




