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PERFIL PROFESIONAL 

Especialista en Alta Cosmética y Técnica de Ventas 

 
 

EXPERIENCIA 

 
2020 - 2021 

 

Emap' s Beauty Cosmetics 

Cosmetics 
 

 
2019 

 

L'Oréal ESPAÑA 
Beauty Expert for L'Oréal Madrid 
Carita París 

 

 
2018 

TEVA PHARMACEUTICALS 

Delegada de Formación y Venta en la Industria 

Farmacéutica Productos Farmacéuticos 

 

06/2018 

LABORATORIOS KAPYDERM SL 

Asesora Técnica en Dermotricología 

Productos Terapéuticos fitodermotricológicos y dermocosméticos 

 

2018 

GREGOPAIN BIO SL 

Delegada Comercial 

Producto hospitalario 

 
2015 

BL’ANE COSMETICS LTD 

Delegada Comercial. (Marbella y alrededores) 

Venta de productos y Formación clientes específicos médico-estéticos y apertura de Hoteles 

Resort&Spa en la zona de Granada y Marbella con productos de lujo en dermocosmética de 

tratamiento. 

 
2012 – 2013 

MONTIBELLO 

Técnica comercial 

 Planificación y Clasificación de Clientes / Cambio de Tipología declientes 

 AperturanuevotipodeclientesHotelescincoestrellas,SPA,CentrosEspecializa dosy 

Clinicas MédicoEstéticas 

 VentaDirectayFormaciónaCliente/DemostracionesdeProductoyTécnicasManuale sde 

Terapias yMasaje 

 CongresosMédico-Estéticos 

 
 

2010-2012 

LABORATORIOS MARTIDERM 
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Visitadora Médica y Farmacia 

 Delegada Comercial de Dermocosmética para la zona de Andalucia yMelilla 

 Visita Médica Cinco Especialidades y Venta a Farmacia aportando 

importante cartera de clientes 

 Negociación Apertura Corte Inglés de lazona 
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005-2008 

LABORATORIOS EXPANSCIENCIE S.A. “MUSTELA” 

Formadora, vistadora médica y farmaceútica 

 Venta a Farmacia, Formación a Clientes y Cursos Intensivos de Producto a 

atención al cliente 

 Merchandising /Escaparatismo 

 Visita Médica Pediatra y Preparación alParto 

 CongresosMédico-Farmaceúticos 

 
2002-2004 

MTX. NUTRICIÓN Y SUPLEMENTACIÓN DEPORTIVA 

Directora Comercial 

Planificación y Estrategia Comercial / Implantación de la Marca en la 

zona Captación De Clientes y Venta Directa 

Distribución De Producto y Merchandinsing 

 

2002-2004 

Modelo Fitness 

Eventos nacionales, reportajes en revistas de interés deportivo- 

competitivo. Entrevistas para programas de TV (A3 y Canales 

Autonómicos) 

 

2000-2006 

PRODUCCIONES IMAGINE 

Azafata y Animadora 

Azafata / Relaciones Públicas / Captación de 

Clientes Colaboración en Programas de 

Televisión 

Publicidad / Pases de Modelos / Infantiles / Coreografias 

 

2001-2002 

ASPHERICAL MASAJE CENTER 

Quiromasaje Profesional / Estética Profesional / Marketing 

 
 

1992 

CLÍNICA DENTAL « PILAR JUNCO » (Granada) 

Secretaria / Ayudante de Dentista 

 

    FORMACIÓN 

 Nutrición Humana y Dietética.(2000) 

 Diplomada en Quiromasaje. Escuela de Naturopatía Romero DávilaGranada 

 Curso de Esteticista Profesional. Academia Bucle. Granada.(2003-2004) 

 Curso de Marketing y Comercialización de Productos.IMFE(2012) 

 Lenguas Extranjeras. Curso intensivo de lengua y cultura inglesas(2015) 

 Interpretación para Cámara. Escuela Pública de Formación Cultural de Andalucía(2016) 

 Iniciación a la Interpretación Cinematográfica. Escuela Pública de Formación 
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Cultural de Andalucía(2016) 

 

 

OTROS DATOS DE INTERÉS 
 

 Teléfono de contacto: 665123823 Correo electrónico: anabelenortiz@gmail.com.  

 Movilidad Geográfica total y Disponibilidad de Incorporación Inmediata 
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