Contactar

Zurbaran 21 Benalmadena (Malaga)
+34 690663456 (Mobile)
matiasterrebellino@gmail.co

m

www.linkedin.com/in/matias-terré-
a902b63b (LinkedIn)

Aptitudes principales
Asistencia sanitaria

Lideres de opinion

Aptitudes para la coordinacion

Languages

Inglés

ot
Matias Terré

Sales Representative

Extracto

Toda mi experiencia ha sido desde mis inicios en el area comercial.
Me he interiorizado en estrategias, tacticas y acciones de venta
directa, con el objetivo de entender las necesidades de los clientes y
dar respuestas, en tiempo y forma, a las mismas. Teniendo siempre
buenos resultados en la promocidn, venta y logrando una empatia
con el Profesional. Promocion y venta de Productos Farmacologicos
en Hospitales, Sanatorios, Instituciones, Clinicas, Consultorios
particulares. Tareas Comerciales en Farmacias.

Experiencia

Apothekeline

Representante visitador médico
septiembre de 2023 - diciembre de 2025 (2 afos 4 meses)

Promocion y comercializacion de productos Dermatolégicos y

Gastrointestinales

Bioksan
Representante visitador médico
septiembre de 2022 - septiembre de 2023 (1 afio 1 mes)

Bausch Health Companies Inc.

Representante técnico de ventas
junio de 2019 - diciembre de 2021 (2 afios 7 meses)

Al no existir un representante directo por la empresa en la zona y provincias
aledanas, gracias a

mi desempefio, logre captar y fidelizar a los clientes en un tiempo breve.

A partir de la irrupcidn de la pandemia, mi forma de trabajo cambio al formato
“home office”, a

pesar de esto mantuve el vinculo con los clientes, y logré alcanzar y superar
los objetivos

requeridos
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Pfizer
Visitador médico
febrero de 2017 - febrero de 2018 (1 afio 1 mes)

Contrato Temporal directo con Pfizer

Realicé la promocion y venta de la linea Vacunas abarcando la zona de mi
ciudad y 2 provincias

limitrofes.

Dentro de las tareas que desarrollé, capacité a las enfermeras y vacunadoras
sobre las cualidades

de Prevenar 13. También organicé charlas, participé en Congresos y

Simposios

Servicio y Venta de Insumos Médicos Especializados.

Propietario

enero de 2013 - enero de 2017 (4 anos 1 mes)

Compra y venta de insumos hospitalarios en grandes cadenas de farmacias y
clinicas

Participaba en pequeniias licitaciones, logrando un crecimiento de mi empresa.
Me siento muy orgulloso de haber vivido esta experiencia, donde pude
desarrollarme

profesionalmente en distintas areas

Pharmadorf

Visitador médico
octubre de 2011 - octubre de 2012 (1 afio 1 mes)

Promocioné y comercialicé la especialidad de oftalmologia en mi ciudad y 3
provincias.

Hice crecer en un afo, todo el portfolio, en un 130%.

Organicé eventos deportivos, teniendo muy buen recibimiento por parte de los

profesionales

Galderma

Representante de ventas farmacéuticas
octubre de 2010 - septiembre de 2011 (1 afo)

Promocioné y comercialicé el portfolio de la empresa, realizando el marketing
en diferentes puntos

estratégicos en cada farmacia, logrando el mejor posicionamiento de la marca
sobre la

competencia.
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Logré un vinculo profesional con los duefios de las principales farmacias de la
ciudad y la region,

con esto logré aumentar las ventas en un periodo muy corto.

Organicé charlas y eventos para el personal farmacéutico especializado en el
area.

Contraté y capacité a dermo-concejeras para captacion de nuevos clientes

Laboratorios Phoenix SAICF
Visitador médico
enero de 2008 - octubre de 2010 (2 afios 10 meses)

Cargo desempefiado: VISITADOR MEDICO
Promocion y comercializacion de todas las especialidades de la empresa.
Logré reinsertar productos que no eran promocionados.

Contrato Temporal hasta la fusion con GlaxoSmithKline

INCUCAI

Asesor ejecutivo
octubre de 2006 - enero de 2008 (1 afio 4 meses)

Campafia Nacional de Concientizacion para la Donacién de Organos
INCUCAI. Logrando una mayor credibilidad en la sociedad a la ablacion de

organos.

Accion Point
Ejecutivo de Cuentas
enero de 2004 - junio de 2006 (2 afios 6 meses)

Me desempefie como agente comercial en la venta de servicios de consultoria

especializada.

Educacion

ICC
Marketing, MKT - (marzo de 2011 - diciembre de 2012)

Blaise Pascal
Visitador Medico - (2003 - 2006)
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