
LAURA CIRRE MARIN

CONTACTO

692233679

lcirremarin@gmail.com

MALDONADO ENTRENA 04003
ALMERÍA

Español

APTITUDES
Persona dinámica y comunicativa•
Aprendizaje rápido•
Motivación•
Compromiso•
Habilidades sociales•
Trabajo en equipo•
Liderazgo y motivación de personal•
Habilidades organizativas y de
planificación

•

09/2007 - 07/2009

03/2022 - Actual

11/2018 - 02/2022

11/2017 - 10/2018

GRADO SUPERIOR ADMINISTRACIÓN Y FINANZAS
IES PADRE MANJÓN - GRANADA

EDUCACIÓN PRIMARIA , SECUNDARIA Y BACHILLER
COLEGIO ESCOLAPIOS - GRANADA

ASESOR COMERCIAL
Antea Prevención de Riesgos Laborales - Almería

RESPONSABLE COMERCIAL
CIRRE & MARIN - Granada
- CAPTACIÓN Y NEGOCIACIÓN CON CLIENTES PARTICULARES Y EMPRESAS CON
ESPECIAL ATENCIÓN A LA FIDELIZACIÓN.
- DESARROLLO DE PLAN ESTRATÉGICO CON VENTA CRUZADA.
- COMUNICACIÓN EFICIENTE CON LOS CLIENTES PARA GARANTIZAR UNA
INFORMACIÓN ADECUADA SOBRE LOS SERVICIOS DE LA EMPRESA.
- CONTROL DE RED DE SUBAGENTES CON DESARROLLO DE CAMPAÑAS DE
MARKETING.
- REVISIÓN Y CONTROL DE CARTERA.

RESPONSABLE COMERCIAL
FIATC SEGUROS - GRANADA
- CAPACIDAD DE GESTIÓN Y CONTROL DE CARTERA CON VOLUMEN DE 1,5M
- CUMPLIMIENTO DE OBJETIVO DE CRECIMIENTO ANUAL, CONTROL DE
PARAMETROS ASIGNADOS EN PRESUPUESTO ANUAL.
- CAPTACIÓN DE NUEVA RED COMERCIAL AGENCIAL.
- ATENCIÓN , SOPORTE Y FIDELIZACIÓN DE LA CARTERA ASIGNADA.
- DESARROLLO E IMPARTICIÓN DE CURSOS DE FORMACIÓN DE PRODUCTOS

FORMACIÓN

HISTORIAL LABORAL

Responsable de las renovaciones de protección de datos de la cartera de
empresa con acciones de venta cruzada con productos comerciales.

•

Realización de trabajos de técnico en higiene alimentaria con
documentación pertinente.

•

Asesoramiento y venta de productos complementarios con gestión de
cartera de clientes, trabajo con objetivos mensuales.

•

Seguimiento, asistencia y servicio posventa al cliente.•
Desarrollo de negociaciones de condiciones y acuerdos con los clientes.•
Realización de visitas comerciales a clientes.•
Identificación de las necesidades de la empresa y búsqueda de soluciones.•



05/2015 - 10/2017

10/2011 - 05/2015

PROPIOS DE LA COMPAÑÍA.
- GRAN CAPACIDAD DE TRABAJO EN EQUIPO.

AGENTE COMERCIAL
METROPOLIS SEGUROS - Sevilla
- DESARROLLO DE PLAN DE CRECIMIENTO DE CARTERAS CON POCO
RENDIMIENTO.
- GESTIÓN CON CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS ANUALES, CON VOLUMEN DE
CARTERA DE 700.000 EUROS.
- CAPTACIÓN DE RED COMERCIAL EN ZONA DE SEVILLA Y CÓRDOBA.
- INFORMACIÓN Y ASESORAMIENTO TÉCNICO SOBRE PRODUCTOS A LA RED
ASIGNADA.

ADMINISTRATIVO
METROPOLIS SEGUROS - GRANADA
- TRAMITACIÓN DE GESTIONES ADMINISTRATIVAS.
- REALIZACIÓN DE LABORES DE CONTABILIDAD.
- TRAMITACIÓN DE SINIESTROS.
- CONTROL DE GESTIÓN DE COBRO DE RECIBOS , ANULACIONES Y
DEVOLUCIONES.

IDIOMAS
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