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Maidana

Experiencia Laboral

Formación Académica

Capacitaciones

Idiomas

Competencias

90 % 95 %

85 % 90 %

2023 | Curso de Profesional de ventas
2010 | Especialidades legales 
2025| Curso Ingles

Enfoque proactivo, dinámico y
organizado con capacidad de trabajo

de manera autónoma. 
Creo firmemente que la comunicación
clara y el buen trato son claves para

generar confianza y así cerrar ventas y
fidelizar clientes. 

Acerca de mi

613605010

Prosegur Movistar - Comercial

Plenergy - Atencion al cliente

Universidad Tecnológica de Buenos Aires 2023

Almería

Vendedor de sistema de seguridad a a puerta fria o en visitas
concertadas en empresas y domicilios, estudios de seguridad,
presupuestos y cierre de venta. Seguimiento de clientes, acciones
para la fidelización y retención de clientes. 

Atención al cliente, escucha activa y apoyo en sus necesidades.  
Control de inventario, contacto con proveedores, arqueo de caja,
preparación de saca para el transporte de recaudación. 

Diplomatura en Gestion de Ventas:

Español: Nativo

Ingles: Nivel Alto

Comercial 

Autonomia Comerciales

Proactividad Comunicación
efectiva

Mas información: 
Carnet de conducir y vehículo propio. 
Disponibilidad de incorporacion inmediata. 
Movilidad Geográfica. 
Flexibilidad horaria. 

El Corte Ingles Comercial de Seguros 

Atención al cliente, escucha activa y asesoramiento sobre las
diferentes pólizas. Presupuestos, ventas de seguros y extensión de
garantías. Colaboración en tareas administrativas.

Agente comercial - Mas Sol Energía
Venta mediante visitas concertadas, escucha activa y asesoramiento
sobre los diferentes productos y servicios. Estudios de factibilidad.
Presupuestos. Negociación y cierre de ventas 


