CV Inscrito

MARIO GUILLERMO CAPRILE

EXPERIENCIA LABORAL

Comercial Door to Door
DIGI SPAIN SALES FORCE S.L.U - MALAGA - 03-2022 - Actualmente
FUNCIONES:
 Visita a puerta fria a particulares y empresas para
asesoramiento y venta de fibra SMART y telefonia.

Distribuidor comercial de equipos electrénicos antifraude.
AUTONOMO - MALAGA - 06-2019 - 06-2021
FUNCIONES:
o Visita a puerta fria a empresas para asesoramiento y
venta de detectores de billetes falsos , contadoras y
balanzas de monedas y billetes.

Comercial tratamientos estéticos para el sector hotelero.
BALANCE TERAPIAS - MALAGA - 05-2012 - 06-2019

FUNCIONES:
e Visita a puerta fria a empresas y particulares para
asesoramiento y venta de tratamientos estéticos a
realizarse en Spa de hoteles 4* y 5*.

Comercial de sistemas de videovigilancia
SECURITAS DIRECT- MALAGA - 05-2008 - 03-2009

FUNCIONES:
 Visita a puerta fria a empresas y particulares para
asesoramiento y venta de sistemas de videovigilancia.

Comercial de materilal edugativo
HISPALIS ANDALUCIA - MALAGA - 11-2006 - 04-2008

FUNCIONES:

e Venta a puerta fria de material educativo, enciclopedias
en formato papel y multimedia y tutorias de profesores
online a familias con hijos en edad escolar (colegio e
instituto).

PERFIL PERSONAL

Soy una persona a la que le motiva
desarrollar sus habilidades
y crecer profesionalmente. Me
gusta estar en constante
aprendizaje para brindar lo mejor
de miy el mejor servicio al cliente

HABILIDADES PERSONALES

o Excelentes habilidades en comunicacion

o Optimo desemperio en equipo e
individualmente

o Profesionalidad y dedicaciéon

o Calidad, respeto y lealtad en la relacion
post-venta

DATOS DE CONTACTO

Movil: 698 90 21 51
E- mail: mariocaprile@gmail.com
Lugar de residencia:

Las Lagunas de Mijas Costa - Mdlaga
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MARIO GUILLERMO CAPRILE

EXPERIENCIA LABORAL

SOBRE MI CARRERA

LOS 4 ASES - SALTO URUGUAY - 11-2004 - 03-2006 Soy un profesional con afios de

Encargado de Tienda de ropa masculina experiencia en el drea de ventas
FUNCIONES: de diferentes productos y servicios.
o Aperturay cierre. Venta, supervisién y capacitacion a
vendedores. Control de stock e informes. También poseo habilidades
» Contacto con empresas y agencias de publicidad. administrativas y buen manejo
» Responsable de la imagen de la tienda (escaparates, de herramientas office
salén y personal). a nivel avanzado, correo,

internet y redes sociales.

Comercial Seguros de Vida e Inversién

METROPOLITAN LIFE - SALTO URUGUAY - 03-1999 - 09-2004 i
FUNCIONES: DATOS DE INTERES

o Captacion, asesoramiento y venta de planes de Seguros
de Vida e Inversién a particulares y empresas.

» Coche propio
FORMACION ACADEMICA « Permiso de Conducir B1

 Educacién Terciaria - Universidad ORT (03-1995 - 03-1999) « Estado civil: casado, 1 hijo
Marketing y Publicidad - Montevideo - Uruguay L.
» Fecha nacimiento: 25/12/1968
e Educacion Secundaria: Bachiller (03-1981 - 12-1986)
Homologado en Espaiia

FORMACION COMPLEMENTARIA

o Taller de Marketing y Publicidad - Universidad ORT OTROS DATOS
Lic. Alvaro Moré - Montevideo - Uruguay
e Curso de Técnicas de Supervision

Prof. Washington Otero Montevideo - Uruguay « Disponibilidad horaria

- . . * Incorporacion inmediata
e Curso de Ventas con inteligencia emocional

Prof. Claudia Garrido - Paysandu - Uruguay

e Curso de Marketing para minoristas y puntos de venta
 Lic. Juan Carlos Camacho - Salto - Uruguay



