AUREA GAMEZ LOPEZ  EXPERIENCIA

desde Infojobs

CLINIC MANAGER
Arques Clinic (2025)

Direccion y gestion integral de clinica médico-estética, coordinando equipos, optimizando
recursos, asegurando la calidad del servicio y desarrollando estrategias para el crecimiento
y la fidelizacién de pacientes.

KEY ACCOUNT MANAGER
Scent Air (2024)

Gestor comercial de marketing olfativo para la gestion de las cuentas y cartera asignada asi
como la ceeacion de leads y captacion de nuevos clientes, Asesoramiento técnico a los
clientes. Realizacion de estudios de mercado y clientes potenciales en Andalucia.

KEY ACCOUNT MANAGER

Torsa Global S.L (2021-2023)

Gestion de los clientes de la compania en LATAM.

Deteccion de necesidades, planificacion, forcast y consecucion del objetivo.

Planificacion y desarrollo de estrategias de ventas junto con el departamento de marketing.
Creacion y desarrollo del equipo comercial en las filiales de Peru, Chile y Mexico.

AREA SALES MANAGER

SFAM y Hubside (Grupo INDEXIA) (2018-2020)

, Negociacion de condiciones comerciales.

SOBRE Ml Planificar, ejecutar y realizar seguimiento del calendario promocional de los clientes de los
servicios de seguros afines a telefonia, multimedia y hogar. Conseguir objetivos de ventas,
margenes, cuota de mercado de acuerdo con los presupuestos anuales en Andalucia,

Soy una persona trabajadora, resolutiva, Levante y Ceuta supervisando las acciones y objetivos del equipo de promotores a cargo.
responsable y con gran afan de superacion.

ACCOUNT MANAGER

Dotes de comunicacion y negociacion. Demas S.L (2016)

Gestion de clientes, rentabilizacion de cuentas,
Habilidades en la organizacion y desarrollo de Optimizacién de servicios de los clientes. Cierre y negociacion de condiciones. Captacion de
equipos. nuevas cuentas.

AREA SALES MANAGER
CONTACTO

Blckberry, Samsung y Huawei (2010-2015)

@ +34 670 34 16 73 Responsable de Field Marketing para fabricante en los distribuidores asignados por los
operadores de telefonia movil con funciones de sell in (negociacion de compras y viabilidad)
NS : como de sell out (formaciones, seguimiento, postventa y el analisis de los KPI's. En todos los
u aureagLSO@gmall.com puntos de venta de la zona de Malaga, Granada, Jaén y Almeria.
@ callle Be ARtas 12 DIRECTORA CLINICA DENTAL
c.p: 29650 Mijas Costa Dental Line, Dental Stetic y Vitaldent (2007-2010)

Gestion de equipo, presupuestos y venta de tratamientos, con tareas de atencion y
asesoramiento al paciente tanto en el aspecto ontologico como en el comercial, asi , las
tareas de direccion del equipo y las tareas administrativas propias de la tipologia de negocio.

HERRAMIENTAS AREA MANAGER

The Phone House (2002-2007)

Atencion al publico, la gestion de altas, la reconciliacién de contratos de lineas tanto en

Malaga

¢ Nivel de informatica avanzado

(Paquete Office) residencial como en Pymes, posteriormente tareas en tienda combinando tanto las tareas de
. ventas asi como de asistencia en la gestion y coordinacién de las ventas y la direccion del
¢ Nivel de Internet avanzado. equipo.

IDIOMAS FORMACION

o Espanol (nivel nativo)

« Inglés (nivel avanzado) MASTER EN GESTION COMERCIAL

e ltaliano (nivel basico) Insituto Formaselect
2005
OTROS LICENCIATURA EN CIENCIAS DE LA INFORMACION

) Universidad Complutense de Madrid
¢ Carnet de conducir B1

» Movilidad Geografica 1998-2003



