
Juan Francisco Gómez Jiménez 

Como profesional con más de dos décadas de experiencia en los sectores industrial, 
inmobiliario y de hostelería, me destaco por mi enfoque proactivo y mi capacidad para 
trabajar orientado a objetivos.

Estado civil: Casado 

Dirección actual: Fuente de Piedra, Málaga

Teléfono: 682 465 848 

Correo electrónico: juanfranbarcelona@gmail.com 

Licencias de conducción: Sí

EXPERIENCIA LABORAL

Especializado en la venta de maquinaria, herramientas y suministros industriales, con amplia 
experiencia en el sector y un sólido historial de logros en la generación de ventas. Además, me destaco 
como formador de nuevos comerciales, brindando capacitación y orientación para desarrollar 
habilidades y alcanzar resultados sobresalientes en el equipo.

Como responsable de ventas de obra nueva, mis funciones principales incluían la comercialización de 
propiedades en construcción, así como brindar un acompañamiento integral a los clientes desde el 
inicio del proceso hasta el cierre de la venta de la vivienda. Me encargaba de establecer relaciones 
sólidas con los clientes, proporcionar información detallada sobre las propiedades, negociar 
condiciones y asegurarme de que el cliente tuviera una experiencia satisfactoria en la adquisición de su 
nueva vivienda.

Comercial - Grupo Wurth (RECA ) y DATACOL 2019 - Actualidad

Comercial - Inmobiliaria en Granada, Grupo Reycar. 2019

Comercial - Equipo de Ventas Complutel para la zona de Granada Movistar. 2018



Mi enfoque se centra en realizar captación de puerta fría, especialmente en el segmento de PYMES, con 
el objetivo de establecer relaciones comerciales sólidas y duraderas. Además, me dedico a atender de 
manera proactiva a los clientes, tanto en el proceso de ventas como en la resolución de reclamaciones, 
brindando un servicio de calidad y asegurando la satisfacción del cliente en cada interacción. Mi 
compromiso es ofrecer una experiencia excepcional, basada en la empatía, la atención personalizada y 
la resolución efectiva de necesidades.

Localización de local comerciales para diferentes empresas como Correos, Orange, etc.

A continuación, detallo mi amplia experiencia en el sector de la hostelería, adquirida en los 
países de México y Panamá.

FORMACIÓN ACADEMICA 

OTROS ESTUDIOS

Promotor inmobiliario: Syn Promotores. 2005 -2011

Empresas inmobiliarias propias en Barcelona, República Dominicana y Panamá. 2001-
2011. 

Wurth España S.A 1996-2001 Vendedor y jefe de grupo en zona asignada.
El corte Ingles,Barcelona centro de Diagonal. 1993-1996.

Director de Proyecto (Responsable de Área de Ventas y Marketing) en Hoteles Catalonia ETC. Riviera 
Maya, México.2018-2019.
Gerencia de Ventas para clientes españoles en Hotel Sirenis Riviera Maya.2017-2018.
Gerente de Sala de Ventas y Operaciones Royal Holiday en Hotel El Princess Riviera Maya. 2016.
Director de Ventas Hotel Bahia Principe, Privilege Club, Grupo Piñero. 2012-2015.
Gerente de Ventas y Operaciones Hotel BlueBay en México. 2012.

Educación general básica en Escuela La Vinyala, Barcelona
Bachillerato en Institut Frederic Mompou, Barcelona

Curso de Ventas en E magíster
Curso de Liderazgo Comercial en Academia MasterD, Barcelona
Curso de Dirección y Administración de Empresas en UAB, Barcelona (3 años)
Curso de Técnicas de Ventas en Universidad Pompeu Fabra, Barcelona



IDIOMAS

OTROS 

Curso de Dirección de Equipos de Venta en Escuela de Negocios, Madrid
Curso de Coaching Personal en Motivat Coaching, Barcelona
Périto y Tasador Judicial Inmobiliario, Barcelona
Curso API Profesional en Barcelona
Cursos de Dirección de Equipos de Ventas en Cancún, Universidad La Salle
Curso de Dirección y Manejo de Equipos de Trabajo en el Instituto TEC de Monterrey
Curso de Dirección de Equipos y Motivación de Ventas en Guadalajara, México

Español: nativo 
Catalán: nativo 
Inglés: Nivel medio profesional para ventas

Trabajo en equipo
Acostumbrado a trabajar por objetivos
Manejo de informática
Disponibilidad para viajar


