| CV CANDIDATO.
Juan Ramoén Rubio
Munoéz
Responsable Comercial /
Desarrollador de Mercado

Comercial especializado en gestion de ventas, clientes

y desarrollo de mercado.

-
Resumen

Profesional en el area comercial
con mas de 35 afos de
experiencia en ventas y gestion
de equipos. Especializado en la
negociacion  con clientes,
apoyo en la red comercial,
gestion de distribuidores vy

cumplimiento de objetivos.

Aptitudes

e Atencion vy fidelizacion al
cliente.

» Negociacion comercial.

» Captacion de nuevos
clientes.

» Organizacion y planificacion.

e Resolucion de conflictos.

» Constanciay perseverancia.

Contactos
jr.rubiomunoz@gmail.com

629 76 24 04
Linkedin.

@ Barcelona, Santa Coloma de
Gramenet.

J
.. )
Formacion

Graduado Escolar
Escuela Juan XXIII. 1983

Formacion profesional electricidad.
Institut Les Vinyes. 1985

Formacion Profesional metalurgia.
Institut La Bastida. 1987

Curso en Técnicas eficaces de ventas en Canal

Horeca / Alimentacion.
Instituto Superior de Marketing. 2006

Experiencia

Montaje de Supermercados PREKO.
Distribuciones REUS S.A (19897-1988)

Grupo Cacaolat S.L (1989-2026)
Ayudante de reparto.

» Apoyo en reparto y logistica.
Responsable en ruta de reparto.

« Gestién y control en cargas y entregas.
Comercial preventa.

» Negociacion y fidelizacion con el cliente.

» Ampliacion del producto.
Jefe de equipo.

» Organizacion de rutas y clientes.

» Apoyo a equipo comercial y alcance de objetivos.
Desarrollador de mercado.

o Gestion de distribuidores, clientes y red
comercial.

» seguimiento de ventas, objetivos y
oportunidades de negocio.

o Gestion de equipo.



https://www.linkedin.com/in/juan-ramon-rubio-0736671b1?utm_source=share_via&utm_content=profile&utm_medium=member_ios

