
 

 

 

 

CALIN MATE 

Jefe de Ventas 
 

PERFIL 

Profesional comprometido, con una clara 
orientación a resultados y mejora continua. 
Destaco por mi capacidad de liderazgo, 
resolución de problemas y enfoque en el 
desarrollo de equipos de alto rendimiento. 
Con más de 18 años de experiencia en ventas, 

he consolidado una sólida trayectoria en 
dirección comercial y formación de personal. 

 

 

CONTACTO 

TELÉFONO: 

0034/640.68.28.35 

LINKEDIN: 

www.linkedin.com/in/calin-mate- 

667001277 

CORREO ELECTRÓNICO: 
mate.calin1981@gmail.com 

 

COMPETENCIAS 

Liderazgo y trabajo en equipo 
Compromiso 
Responsable 
Adaptabilidad 
Creatividad 

Capacidad de trabajo bajo presión 
Formación y orientación de personal 

 

IDIOMAS 

Inglés-medio 
rumano-nativo 

EXPERIENCIA LABORAL 

Jefe de Ventas- Securitas Direct 

mayo 2018-actualmente 

 

 Lidero y coordino un equipo comercial y técnico para alcanzar objetivos 
mensuales de ventas e instalaciones 

 Diseño e implemento campañas de captación de nuevos clientes y estrategias 
de venta personalizada 

 Realizo seguimiento y análisis de resultados individuales y grupales para 
fomentar el desarrollo profesional 

 Organizo la logística de las ventas puerta a puerta para maximizar la 
productividad 

 Me enfoco en la formación y consolidación de nuevos integrantes, creando 
un entorno motivador y colaborativo 

 

Agente comercial- Securitas Direct 

mayo 2009- abril 2018 

 Venta directa de sistemas de seguridad mediante técnicas de venta en frio 

 Gestión integral de cartera de clientes, incluyendo captación, fidelización y 
seguimiento posventa 

 Aplicación de habilidades de comunicación y negociación para cerrar 
contratos con éxito 

 Colaboración continua con el departamento comercial para optimizar 
procesos y cumplir objetivos 

 

Agente inmobiliario Tecnocasa 

mayo 2007- septiembre 2008 

 Captación activa de nuevos clientes mediante técnicas de venta directa y 
prospección en frio 

 Identificación de oportunidades de mercado y promoción de productos 
inmobiliarios 

 Trabajo en equipo orientado a la superación de objetivos 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA Y CURSOS 

Título de Bachiller- Sibiu Rumania 

Universidad de educación física y deporte- Sibiu Rumania 

Cursos online de técnicas de venta y planificación comercial 

INFORACION ADICIONAL 

Carnet de conducir: B 
Disponibilidad para viajar 

http://www.linkedin.com/in/calin-mate-
mailto:mate.calin1981@gmail.com

