
Profesional dinámica y orientada a resultados con

experiencia en gestión de ventas, estrategias comerciales y

desarrollo de relaciones B2B. Comprometida con la

innovación y excelencia en el sector farmacéutico y retail,

aportando soluciones personalizadas y maximizando el valor

comercial.‌

C O N T A C T O ‌

E D U C A C I Ó N ‌

H A B I L I D A D E S ‌

A C E R C A  D E  M Í ‌

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L ‌

Laura
García
Portero‌

Pharmanoria - Octubre 2024- Junio 2025‌

Gestión y desarrollo de ventas en el canal farmacias,

implementando estrategias comerciales adaptadas al sector

farmacéutico. Fortalecimiento de relaciones con clientes

clave, captación de nuevas oportunidades de‌

negocio y superación de objetivos de ventas.‌

Santa María Motor S.A. - Marzo 2007 - Marzo 2009‌

Venta de vehículos nuevos y de ocasión. Captación y

seguimiento de clientes. Gestión de financiación. Atención

postventa, gestión de reclamaciones, tramitación de

garantías y partes de compañías aseguradoras.‌

Gestoria Márquez Machuca SC - Febrero 2002- Junio 2006‌

Gestión administrativa, contratación, tramitaciones fiscales y

de seguridad social. Funciones de secretaría en notaría y

registro.‌

Diplomatura en Magisterio‌

Universidad La Inmaculada,

Granada 1995-1998‌

DELEGADO DE VENTA CANAL FARMACIA‌

COMERCIAL CONCESIONARIO OFICIAL SEAT‌

ADMINISTRATIVA Y SECRETARIA DE ABOGADO

GESTOR‌

Comunicación interpersonal

Orientación a resultados

Planificación y estrategia

Capacidad de negociación

Empatía Liderazgo integrador

en equipo‌

647631782‌

lauragarpo@hotmail.com‌

El puerto de Santa María, Cádiz‌

AUXILIAR ADMINISTRATIVA‌

MS Corporate Group S.L. – Junio 2025 - Agosto 2025‌

Departamento de Recursos Humanos.‌

Apoyo en tareas administrativas del departamento, gestión

de documentación laboral y control de asistencia.‌


