CV CANDIDATO

Pilar Garcia Cobacho

Gestidn / Ventas / Desarrollo de Negocio

EXPERIENCIA PROFESINAL
RESUMEN PROFESIONAL

Formaciéon en Empresa y

Marketing, con mas de 15 afios Auxiliar administrativo asesoria fiscal, laboral y
de experiencia en ventas y comercial / Fiscal Clinic

desarrollo de negocio. Mi objetivo 07/2025 — 02/2026

es seguir aprendiendo y aportar

todos mis conocimientos. . Atencion al cliente y asesoramiento B2B clinicas dentales.

. Planificacién reuniones.
. Tareas administrativas.
. Gestion indicencias.

CONTACTO
e Granada . o
e 722480940 Directora en clinica dental / Dental Company

) i 07/2025 — 03/2024
e pilargcobacho@gmail.com

o Perfil Linkedin . Atencién personalizada al paciente.
. Asesoramiento comercial, relacionados con los servicios

HABILIDADES odontoldgicos.

. Financiacion
. Gestidon acuerdos comerciales.
® Paquete office . Reportes a la central diarios.
e Contaplus . Gestion de 3 higienistas y 6 doctores.
e Cegid . Gestion de agenda. _
e Flow . Control de los Iaborat’orlos.
. Control general de clinica.
e Clinic
e Lendismar Directora centro de tratamientos corporales, faciales y
entrenamiento personal / Naturbelle
03/2024 — 03/2023
. Asesoramiento comercial, relacionados con los tratamientos.
IDIOMA . Financiacién
. Gestidon acuerdos comerciales.
® [Espafiol: Nativo . Reportes a la central diarios.

. Gestion de equipo.

. Gestién de agenda.

. Control de stock.

. Control general de clinica.

® [nglés: Nivel B1

INFORMACION .
ADICCIONAL Gestora en desarrollo de negocio / Grupo Stop

11/2018 — 06/2021

¢ Incorporacion inmediata . Jefatura de venta y coordinacion de equipo.

e Permiso B de conducir . Negociacion, cierre de presupuesto y financiacion.
e Vehiculo propio . Acciones comerciales y telemarketing.


mailto:pilargcobacho@gmail.com
https://www.linkedin.com/in/pilar-garcia-cobacho-43a9a9236/
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. Implantar estrategias B2C mediante anuncios patrocinados.
. Crecimiento comercial en base a objetivos.

Encargada de tienda / L' Occitane
10/2016 — 07/2018

. Gestiodn, coordinacion y formacion de equipo comercial.
. Venta directa y asesoramiento personalizado a clientes.
. Resolucién de incidencias en tienda.

. Preparacion de pedidos y control de stock.

. Fijacioén, control y seguimiento de KPI's

Gerente general / Abesty uniformes y bordados
07/2015 — 11/2016

. Responsable de creaciéon y mantenimiento de la cartera de
clientes.

. Asesoramiento personalizado.

. Implantar estrategias B2B mediante eventos
promocionales.

Director de desarrollo de negocio / Coffeli
03/2013 - 07/2015

. Encargada de implantar planes de desarrollo comercial.

. Gestionar el departamento de produccién y patronaje de 12
empleados.

. Gestion de pedidos para clientes y proveedores.

Auxiliar de ventas / Superperfumerias
08/2012 — 03/2013

. Venta directa a clientes.

. Control y seguimiento de KPI's.

. Fidelizacion de cartera de clientes.
. Control de stock.

FORMACION ACADEMICA

Grado en Administracion y Direcciéon de Empresas
Escuela Internacional de Gerencia (EIG) | 2007 - 2019



