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ESTRATECA COMERCIAL SENIOR

Sara Galindo Lopez

Cerrando ciclos de negocio con vision 360°

Mas de 20 anos de trayectoria liderando la expansion de marcas, la apertura de mercados internacionales y la gestion administrativa técnica. Un
perfil que no solo busca la venta, sino la rentabilidad absoluta y |a fidelizacién premium.

647 192 461 saragalindo73@gmail.com




A e ~rita n

L CV CANDIDATO

MI FILOSOFIA

Orientacidén a Resultados y ROl Variable

"Identifico la oportunidad, negocio el valor y consolido el resultado. Soy la Sales Hunter que vuestro equipo necesita para liderar el punto de

| venta."
+20 360° B2B+B2C
Aios de experiencia Vision de negocio Dominio multicanal
Trayectoria sélida en ventas y gestion Desde la venta directa hasta la direccion Experiencia en entornos de alta demanday

comercial estratégica gran volumen



LIDERAZGO - VENTAS - GESTION OPERATIVA

Trayectoriay Logros
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Una carrera construida sobre resultados reales, equipos de alto rendimiento y expansion sostenida de negocio en sectores muy diversos.

AGT — Direccion de Servicios y
Operaciones

Gestion integral 360° desde la atencion
al cliente hasta la venta de servicios

Responsable de administracion,
néminas, contratos y contabilidad

Control estratégico de stock y relacion
con proveedores clave

Liderazgo de personal y resolucion
experta de incidencias

Agatha Clinic — Encargada de
Delegacion y Direccion

Implementacion de tacticas de
marketing agresivas para aumento de
facturacion

Liderazgo y formacion del equipo
comercial

Ocasion Plus / Carrefour —
Especialista en Ventas Directas

Dominio del proceso de venta en
entornos de alta demanda y gran
volumen

Habilidades de cierre rapido y
cumplimiento estricto de KPlIs
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Proyectos Destacados

Global Zero 2 — B2B Internacional Beauty Center Sara S.L. — Fundadoray CEO

Exportacion e introduccion de materiales de construccion y e Creacion de marca y desarrollo de productos desde cero

decoracion e Gestion del canal de distribucién y venta directa

Negociacion directa con grandes cuentas, arquitectos y

constructoras
Gestion de contratos de alto valor y supervision de logistica

internacional

Técnica — Responsable de Ventas y Automocion Lo Monaco / Almoneda — Venta Directa y Resiliencia

e Liderazgo de la expansion del mercado y busqueda de nuevos e EXxperiencia en venta "puerta a puerta"y captacion en frio
nichos B2B e Resolucion de quejas y fidelizacion masiva

e (Cestidon de equipos de venta y captacion de clientes clave
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¢Por qué Sara Galindo?

Porgue el mercado necesita talento que no solo venda, sino que entienda el negocio. Mi base en Administracién y Finanzas me permite
gestionar el stock y los precios con precision quirdrgica, mientras mi alma comercial garantiza el cumplimiento de los objetivos mas ambiciosos.

Aportacion Inmediata Formacion de Elite

Dominio de negociacion B2B y B2C e Técnico Superior en Admon. y Finanzas
Capacidad de formacion de equipos operativos ¢ Diplomada en Profesorado (Comunicacion)

Control total de margenes y administraciéon comercial e Direccion Comercial y Marketing (ITRN)

Uso de |IA para optimizacion de ventas e Especialista en Técnicas de Fidelizacion



Competencias Clave
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Un perfil que combina la vision estratégica con la ejecucion tactica, capaz de operar con igual eficacia en entornos B2B, B2C y de direccion de

equipos.
1

Negociacion de Alto Nivel

Dominio completo del ciclo de venta B2B y B2C, con habilidad
demostrada para cerrar acuerdos de alto valor y mantener relaciones
comerciales a largo plazo.

1

Control Financiero y Operativo

Gestion de margenes, stock, contabilidad y administracion comercial
con base técnica sdélida en Administracion y Finanzas.

r(:"(c"(l:\l
Liderazgo de Equipos

Experiencia en formacién, motivacion y gestion de equipos
comerciales y operativos orientados al cumplimiento de KPIs
exigentes.

Y

Innovacion con IA

Uso de herramientas de inteligencia artificial para la optimizaciéon del
proceso de ventas, analisis de datos y mejora de la eficiencia comercial.
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? GRANADA, ESPANA

Disponibilidad Inmediata

Convertiré vuestro potencial en facturacion
ilimitada.

Estoy lista para incorporarme de inmediato y comenzar a generar impacto desde el primer dia. Si buscas una Sales Hunter con visiéon estratégica,

experiencia demostrada y orientacion absoluta a resultados, hablemos.

R Teléfono Email
647 192 461 saragalindo73@gmail.com



