
CURRICULUM   VITAE 

                                                                                                                                          
DATOS PERSONALES 
 
Nombre: Mª del Pilar Olmo Rodríguez 
DNI: 32863196-Z 
Dirección: C/Ana Mª Matute nº4 2ºA 
C.P.: 11100    San Fernando (Cádiz) 
Teléfono: 856219697       Móvil: 601087637 Email:olmorodriguezpilar@gmail.com 

DATOS ACADEMICOS 
  
-Diplomatura en Ciencias Empresariales .1996 
  Rama: Gestión y Administración de  Empresas 
  Universidad de Cádiz 
 
 
OTROS CURSOS 
- Curso de Telemarketing impartido por M.S.T - Curso de Telemarketing impartido por Qualytel. 
- Curso de Técnicas de Venta,  impartido por  INMARK   Recursos Humanos  (40h) 
- Curso de Técnicas de Venta de Productos Financieros impartido por  INMARK  para   Unicaja  

(40h).          - Curso de Comercio Exterior, impartido por  Academia FORINSUR ( 320 h.) 
. 
EXPERIENCIA  LABORAL 
-Gestor comercial campaña hipotecas para  banco ING DIRECT  (Diciembre 2010- Enero 2011) 
-Asesor para la campaña de Renta 2003, para la Comunidad de Madrid. 
-Teleoperadora para Qualytel, campaña de Uni2 (Febrero 2003) 
- Gestor telefónico, para Beta Capital del grupo Fortis.(Octubre-Enero 2003) 
Función: Emisión y recepción de llamadas para asesoramiento de productos financieros y teleconcertación para los asesores. 
-Auxiliar administrativo para UNICAJA en Cádiz (Julio-Septiembre 2002). 
-Auxiliar administrativo para UNICAJA en Madrid (Diciembre 2001-Marzo 2002). 
-Auxiliar Administrativo para UNICAJA en Cádiz (Julio-Septiembre 2001). 
-Auxiliar administrativo para  UNICAJA  en Algeciras (Septiembre 2.000-Marzo 2001). 
Función: En todos los anteriores se desarrollaron  trabajos en la caja, apertura y cierre, así como atención al cliente, gestión 
de impagos y actividad comercial.   -Gestor Comercial para UNICAJA. 
Campaña comercial de Fondos de Inversión (Abril-Julio 2.000). 
Función: Concertación telefónica y posterior visita de clientes para asesorarles en la                 
Contratación de productos financieros de la entidad (ahorro-inversión). 
-Gestor Comercial para UNICAJA. 
Campaña Comercial Tarjetas Universitarias (Septiembre-Octubre 1999). 
Función: Captación de nuevos clientes entre la población universitaria de Cádiz. 
-Auxiliar administrativo para UNICAJA  en Zahara de la Sierra (Julio- Agosto 1999). 
-Gestor Comercial  para UNICAJA. 
Campaña  comercial de Fondo de Inversión (Mayo-Julio 1999). 
Función: Concertación telefónica y posterior visita de clientes para asesorarles en la  Contratación 
de productos financieros de la entidad (ahorro-inversión). 
-Gestor Comercial para UNICASA. 
Función: Captación de productos y asesoramiento financiero a los clientes (Junio 1998- 
Marzo1999) 
-Como Ejecutiva Comercial para UNICAJA. 
Campaña comercial de Planes de Pensiones (Octubre- Diciembre 1997) 
Función: Concertación telefónica y posterior visita de clientes para asesorarles en la  Contratación 
de productos financieros de la entidad. 
  
DATOS COMPLEMENTARIOS 
- Permiso de conducir B1 


