t CV CANDIDATO

Teléfono: (+34) 661158110
Correo electronico: sararuizhrrera@gmail.com
Direccion: Chiclana de la frontera, Cadiz.

PERFIL PROFESIONAL

Estudiante de Economia en cuarto afio con perfil junior en finanzas, anélisis de datos y business development. Experiencia en el analisis de KPIs,
seguimiento de métricas de crecimiento y elaboracion de reportes financieros para apoyar decisiones estratégicas. Destaco por mi capacidad
analitica, aprendizaje rapido y trabajo en equipo. Mi objetivo es continuar creciendo profesionalmente y aportar valor en cualquier area
econdmica.

FORMACION ACADEMICA

Grado en economia Universidad de Mélaga — Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales / 2022 — 2026 (en curso)

Durante el grado he adquirido una base so6lida en analisis econémico, contabilidad, estadistica y finanzas, desarrollando una visién analitica
del negocio y la toma de decisiones basada en datos.

EXPERIENCIA LABORAL

Homerd (Startup de Servicios a Domicilio) / Growth & Business Analytics Intern

Octubre 2025 - Enero 2026
¢ Andlisis de Expansion (Excel): Disefié y gestioné un modelo de anlisis estratégico en Excel para la seleccion de nuevas ciudades de apertura

en Espafia, cruzando datos de viabilidad, costes y proyecciones de rentabilidad en coordinacién con equipos internacionales. Como resultado,
contribui a la expansioén de la marca en mas de 10 nuevas ciudades.

¢ Gestion de Influencers y ROI: Lideré la identificacion y captacion de embajadoras de marca, desarrollando un sistema de seguimiento analitico
en Excel para medir impacto, coste y retorno de inversion. Gracias a la optimizacién de colaboraciones y a la seleccion estratégica de perfiles,
contribui al incremento de ventas en las ciudades activadas y al crecimiento de la facturacion asociada a campafias con embajadoras.

¢ Optimizacién de Marketing Digital: Colaboré en el analisis de campafias (SEO, SEM, Google/Meta Ads), enfocandome en la optimizacion del
Customer Journey y la reduccion del Coste de Adquisicion (CAC) mediante el estudio de métricas.

¢ Eficiencia con IA Generativa: Implementé el uso de Inteligencia Artificial para acelerar la creacion y edicién de recursos visuales, reduciendo
significativamente los tiempos de ejecucion en el flujo de trabajo del equipo.

Telepizza Espaia. - Auxiliar de Tienda / Atencién al Cliente
Junio 2025 - Septiembre 2025
¢ Experiencia en un entorno operativo, combinando atencién al cliente con gestién de caja y coordinacién interna. El trabajo diario implicaba

tomar decisiones rapidas, mantener el control de procesos y colaborar estrechamente con el equipo para cumplir objetivos de servicio y
eficiencia.

HABILIDADES

¢ Idiomas: Inglés intermedio (B1)

e Técnicas: Anlisis de rentabilidad y viabilidad (ROI, CAC, margenes), métricas de expansion a nuevas ciudades (ambito nacional) colaborando
con equipos internacionales, optimizacién de costes y funnel de conversion, alineacion de estrategias digitales con objetivos de negocio.

e Herramientas: Excel avanzado (reporting y modelos), R-Studio, Microsoft Office 365 (PowerPoint, Word), Power Bl (en aprendizaje), Python
basico, IA Generativa, CRM y herramientas de edicién visual basica.

¢ Personales: Capacidad analitica, vision estratégica, trabajo con equipos multidisciplinares, autonomia en startups y orientacion a la eficiencia.

FORMACION COMPLEMENTARIA

¢ Programacion en Python - Santander Open Academy (2025).

¢ Excel para la gestion de bases de datos (BBDD) (2023).

¢ Andlisis de métricas de negocio y rendimiento (2025).

¢ Gestion de presupuestos y métricas de rentabilidad (2025).

¢ |International Trade Business (2025).

¢ Recursos de informacion en Ciencias Econémicas y Empresariales (2025).
¢ Técnicas de negociacion — Santander Open Academy (2025).

¢ Digital and Soft Skills (2025).

¢ Ciencias de la Comunicacion (2025).

¢ Training course on cybersecurity/ Al/ Big Data (eit), (2025)



