
  

 

 
     Asesor comercial con experiencia en ventas estratègicas, y 

negociaciòn, especializado en la gestion integral de portafolios 
inmobiliarios. Me destaco por cerrar operaciones de alto valor, optimizar 
procesos y construir relaciones solidas, incorporando AI tools para 
mejorar la eficiencia y la toma de decisiones. 

 
 03/2025 – 07/2025 | SPIRAL HOME, Alicante, España 
Gestión Administrativa, Asesora Comercial 

 
Funciones:  
 Realice la venta de 10 inmuebles, generando ingresos rentables en 

poco tiempo. 
 Genere un 15% más de leads calificados mediante estrategias de 

prospección. 
 Reduce el ciclo de ventas a un promedio de 30 días por operación. 
 Aporte mejoras en procesos de seguimiento a clientes, adoptadas 

por el equipo comercial. 
Realice estudios de merado  

 11/2019 – 09/2023 | Inmotrading CIA, Alicante, España 
Gestión Administrativa, Asesora Comercial 
Departamento de Ventas y Administración  

 
Funciones:  
 Gestione un portafolio de más de 120 propiedades residenciales y 

comerciales. 
 Concrete la venta de 50+inmubles, generando ingresos acumulados 

de 1.100.000 euros para la empresa. 
 Alcance un 90% de satisfacción de los clientes en procesos de 

compra y posventa. 
 Logre un incremento del 25% en el cierre de ventas durante el primer 

año. 
 Implemente estrategias de marketing y open house, aumentando el 

40% la captación de clientes potenciales. 
 Coordine la firma de más 150 contratos de arrendamiento, 

optimizando lo tiempo de ocupación en 15 días menos que el 
promedio del mercado. 

 
 03/2015 –03/2019 I Unity Comercio Internacional, Guangzho, 

China. Asesora en Importaciones y Exportaciones 
 

Funciones:  

 Auditoría de calidad de fábricas y mercados en china. 
 Negociación y establecimiento de los costes de diferentes productos. 
 Inspección de calidad en la cadena de valor de diferentes industrias. 
 Colaboración para la estrategia de exportación en Latinoamérica de 

hardware electrónico (Tablet y LCDs para teléfonos móviles. 
 

      06/2010 – 02/2012 | Bensons Clark, Bogotá, Colombia 

 Asesora legal 

 Elaboración de contratos comerciales  
 Consultoría Empresarial 
 

 
YENIFFER BEDOYA CAMACHO 

+34 671148371 
jenncamacho49@gmail.com 

 

 

 

IDIOMAS 

 Inglés: InterMedio 

    EDUCACIÓN 

 09/2024 – 09/25 

Curso, Media Buyer 

 09/2024 – 10/2023 
Curso de Planificaciòn y 
gestión de tiempo.    
                                                 

 09/2017 – 10/2017 
Cámara de Comercio De 
Colombia. Bogotá, 

Diplomado en Procesos de 
Importación.                                                    

 09/2012 – 11/2013 

Universidad Carlos III Madrid, 
España 

Máster en Derecho 
Internacional Privado.                        

 Oct 2010 – Dic 2011 
Universidad Complutense de 
Madrid, España 

Máster en Derecho de los 
Negocios Internacionales.  

 10/2004 – 05/2010 
Universidad Católica de 
Colombia, Bogotá. 
Licenciada en Derecho 

  

INFORMACIÓN ADICIONAL 

Informática: 

Microsoft Pack Office; 

CRM 

 

HABILIDADES 

     Gestión de tiempo 

Trabajo bajo presión  

AI Tools  

Pensamiento estratégico. 
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